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\- A indefinicao da futura rede Braskem, a

escalada das importacoes, o comercio
informal e o excesso de concorrentes
aumentam a temperatura entre os
distribuidores.

PRODUTOS DE LIMPEZA

Como as garrafas

descartaveis facilitam

T o mercado paralelo
e o risco de intoxicacoes

e
] CENTRO-0ESTE
A nova fronteira
para tubos de PVC
L K’2010

Uma prévia do que
vai rolar de melhor
no suprassumo

do plastico mundial




A Resinet investiu em novos
produtos, tecnologias e parcerias
para vocé fazer o melhor negocio.

»

A Resinet ¢ uma empresa inovadora que vem ampliando constantemente seu portfolio de solugdes em matérias-primas,
além de criar parcerias com grandes empresas para proporcionar 0 melhor negocio acs dientes. O seu grande diferencial

estd na facilidade em oferecer uma enorme variedade de produtos concentradas em um Unico lugar. Um jeito simples e
eficaz para facilitar os neqécios da'sua empresa.

O mercado inova e a Resinet acompanha-m.‘-mluﬁb;—'
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ESPECIALIDADES: ABS, ABS GF, ABS HH, ABS VO, ABS/PC, ABS/PA, ASA, Compostos de PVC, Didxido de Titanio, M5
RESIN, PA 6, PA B.6, PA 6/6.6, PA &/6T, PA .10, PA/PPE/GE/CNT, PA/PPE/MFEFCNT, PBT, PBT/ASA/GE PBT/PET/GF
PC/ASA, POC/PET, PG/PET, POM Copo, POM Homo, PMMA, PSU, PESU, PPS GF, PPSU, PPO/HIPS, PVC - Emulsao, SAN,
SBS, TP e Materiais para Fios e Cabos

MASTERBATCHES: Brancos, Pretos, Aditivos e Cores

Distribuir significa muita mais.
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EDITORIAL

Copo vazio

Em entrevista ao jornal “O Estado de S.Paulo” (25/07), o publicitério Eduardo Fischer, fun-
dador do Grupo Totalcom, contou como a sustentabilidade entrou em sua empresa. “Trocamos as
lampadas amarelas por fluorescentes, colocamos descanso de tela permanente nos computadores.
Acabamos com 0 uso de copos plasticos — hoje as pessoas usam garrafas (squeezes) (...)".

A mencdo aos copos plasticos é tipica do afd de celebridades em posarem de aliados do
desenvolvimento sustentdvel, professando replidio aos descartdveis na certeza de que ndo serdo
questionados sobre 0 mérito da declaracdo. Culpa de uma midia décil aos clichés verdes, por
comodismo e — ai cabe uma parcela de responsabilidade ao setor plastico — por desinformago.
Direto a0 ponto da afirmagdo de Fischer: a garrafa squeeze também é de pléstico. Do ponto de vista
do material, portanto, a troca resulta em elas por elas. Quanto ao efeito sustentavel, o veto ao copo
de plastico pressupde que os clientes da agéncia sejam entdo servidos de dgua em copo de vidro
café em xicara de louga. O consumo de 4gua empregado na lavagem para descontaminar e reutilizar
£556es recipientes € uma heresia em qualquer cartilha ambientalista. E vale lembrar que o copo
descartavel surgiu no século XX como arma da satide publica nos EUA, para evitar a propagagdo de
doengas como tuberculose pelo compartilhamento de canecas comunitdrias em fontes de dgua nas
pracas. Continua cumprindo esse papel, como provou seu uso em alta no combate a gripe HINT.

Tem mais: Fischer desperdigou uma chance e tanto para realgar a aura de sustentabi-
lidade de sua agéncia. Bastaria articular com um posto de coleta seletiva ou cooperativa de
catadores a entrega regular dos seus lotes de copos utilizados. Convocaria uma assessoria
de imprensa para divulgar com pompa a doagdo inicial e, assim, sua empresa seria noticia
como aliado modelo da sustentabilidade, por contribuir para a reciclagem. No arremate, 0
reciclado dos copos poderia dar origem a tapetes estendidos na agéncia, para Fischer exaltar
Seu ecoengajamento aos visitantes.

0 buraco, porém, é mais embaixo. Um relance pelos clientes divulgados on line pelo
Grupo Totalcom revela a presenga de uma companhia petrolifera e de um fabricante de 0leo
lubrificante. Perguntar ndo ofende: uma agéncia de propaganda pode se considerar defensora
da sustentabilidade se, apesar de gestos como a recusa dos copos descartaveis, promove
quem explora e depende de fontes finitas de energia?

Em seu livro, “Quente, Plano e Lotado”, o jornalista Thomas Friedman investe contraa prética
que denomina neutralidade carbdnica: “Por que remunerar quem planta drvores para compensar
emissOes excessivas de carbono?” Logo depois, David Douglas, vice-presidente da Sun Microsys-
tems, conclama as empresas para que saiam da neutralidade para a vantagem carbdnica, que ele
acha conquistavel de dois modos. Primeiro, investindo em eficiéncia para buscar a reducdo das
emissOes em favor dos custos da operagdo e dos produtos. Depois, usando-se a inovagdo em
produtos e servigos verdes para oferecer aos clientes como uma vantagem diferenciadora para eles.

0 resto é propaganda enganosa.

plasticos em revista
Junho /2010



ESPECIAL - PETROQUIMICA

gisjde}fu

Os primeiros indicios da futura rede Braskem e a desenvoltura
dos importadores inquietam os distribuidores.

22 0 bicho vai pegar

0 Centro-Oeste estd deixando
de ser um mercado secunddrio
para tubos de PVC

30 Plano geral

Royal Ganin avalia os avangos em
b, - N embalagens de ragdes,
06 Vai pegar fogo N e N a expansdo da capacidade da Pavan
ol \ Zanetti ¢ Engel sente reacdo
' nas vendas de injetoras, entre outras
noticias em primeira mao.

Uma prévia dos langamentos que vao
incendiar a feira K'2010




CADERNO DE MARKETING

63 Os lancamentos
em produtos e
servicos

PET inspira sopradora da Pavan
Zanetti e nova representacdo da
Activas, entre outras novidades.

MEIO AMBIENTE

70 Bioinvasto
injetada

Ap0s o ingresso em flexiveis, 0s
desenvolvimentos em polimeros
biodegraddveis batem a porta
da injecdo de pecas simples e
complexas.

64 Basta chamar a policia?

A lei veta o reuso de garrafas descartaveis. Mas elas permanecem
aproveitadas no envase de produtos de limpeza informais.
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Fébio Fujii / leandro H. Silva

Vai pegar fogo

Uma prévia do que vai rolar de melhor na K'2010, a maior feira
mundial do plastico

or tradigdo, o comité organizador

dafeiraK; avitrine n°1 do pléstico

mundial, realizada a cada triénio

na Alemanha, convida a imprensa
especializada meses antes da mostra, para
atrair visitantes insinuando as tendéncias
em cena nos estandes. A praxe era fazer
a comitiva de jornalistas farejar as pistas
percorrendo duas ou trés fabricas ou insti-
tutos de pesquisa europeus. Mas este ano
alguma coisa mudou. Sob a alta voltagem
da recessdo econdmica complicada pela
superoferta global de resinas, 0s orga-
nizadores da K'2010 substituiram dessa
vez as sutilezas pela necessidade clara de
vender. Assim, eles reuniram um punhado
de expositores-ancora que mandou bala no
recado, escancarando seus langamentos

para a feira de 27 de outubro a 3 de no-
vembro em Diisseldorf.

QOutros sinais emitidos de novos
tempos. O Brasil, no passado visto como
um mercado secunddrio, dessa vez foi
reconhecido por varios expositores como
um oasis em meio a derrocada geral das
vendas mundiais. Qutra tradicdo quebrada
foi a insercdo de um fabricante chinés de
injetoras em meio aos vips da tecnologia
europeia presentes nessa prévia da K'2010
para a midia. Essa admissdo basta para
nocautear as costumeiras acusagoes de
defasagem e foco estrito no prego baixo
disparadas no Brasil contra 0s equipamen-
tos asidticos. A propdsito, eles ja refletem
0S macicos investimentos em educagdo na
China, como prova sua graduacdo recorde
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mundial de engenheiros, e a absorgdo dos
conhecimentos repassados por grandes
indUstrias europeias que hoje constroem
maquinas em filiais chinesas.

Plasticos em Revista participou de
dois desses encontros com a imprensa
promovidos no periodo maio/junho com
corporacOes da pole da K'2010. Num
deles, na Austria, promovido em Linz
a quatro mdos pela industrias Engel e
Borealis, Plasticos em Revista foi 0 Ginico
representante da midia do Brasil. O outro
evento, realizado pela organizacdo da
feira, reuniu para a midia em Diisseldorf
uma constelagdo de marcas europeias e
uma estrela da China. Confiraa prévia do
que vai rolar de melhor na K nas proximas
paginas.
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Os microciclos

0 coro dos améns a sustentabili-
dade, a austriaca Engel, dinamo
eminjetoras, promove naK 2010
0S préstimos de seu motor ser-
vo hidrdulico ecodrive. Ja presente nas
maquinas sem colunas victory e-evictory
(elétrica), o sistema ecodrive acena com
gasto energético até 15-65% inferior ao
aferido com sistemas hidrdulicos em ciclos
bastante reduzidos. A tecnologia debuta
agora nas injetoras pesadas da série duo,
monitoradas por software especifico para
esse fim, provendo economia de eletrici-
dade da ordem de 10-30%, atestaa Engel.

0 mercado global de tampas,
estimado em 730 bilhGes de unida-
des e evolugdo a média anual de 6%,
recebe assédio mais forte da Engel,
através de sua injetora elétrica e-cap.
Uma versdo de 380 toneladas opera

VISOR

ENGEL

Injetora e-cap:
tampas em cido
inferior a trés
segundos.

em laboratdrio da empresa, mas a
intencdo € de expor na K um modelo
de 420 toneladas fornecendo tampas
de 26 mm de didmetro em ciclo de
2,6 sequndos. Aliado a exceléncia
da unidade de injecdo, o reforgo da
forca de fechamento e da forga ejetora
contemplou a linha e-cap com ciclos
abaixo de trés segundos.

A Engel também estendeu a tecno-
logia de injecdo elétrica a producdo de
micropartes. A chave é o langamento, a
serrealgado na K"2010, de uma unidade

plasticos em revista
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de injecdo elétrica, com didmetro de
rosca de 15mm. O recurso é acoplavel
as injetoras elétricas max 50/50 ou
victory 50/28, gerando pecas de peso
inferiora 0,1 g.

Fora da raia das injetoras, a Engel
apostaem aplausos na K a sua nova série
de robds viper. Agregam software que
reduz o ciclo operacional e influi nos ga-
nhos de produtividade e de economia de
energia, raz0es pelas quais 0s extratores
de pecas viper substituem os robds ERC
na vitrine da Engel.
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BOREALIS

endendo saude

Parachoques: novo composto de PP sob medida para injeciio de parede fina.

%1 no Brasil em compostos de

polipropileno (PP) paraautopegas,

a austriaca Borealis destacar na

K2010 o estreitamento de seus
lacos com a montadora GM, efeito de um
langamento para injecdo de parachoques.
Sob o codinome Daplen EF209AE, o com-
posto de PP modificado por teor de 20% de
elastbmero e carga mineral estreou este ano
a0 dar corpo ao parachoques dos modelos
asiaticos Buick Excell e Chevrolet Cruize, a
sombra de atributos como alta fluidez, baixo
ciclo e ajuste ao design de parede fina.

A presenca discreta de PP na cons-
trugdo civil serd contestada na feira por
outro avanco introduzido em 2009 pela
Borealis: um copolimero de bloco, de bai-
xa fluidez e alto peso molecular BorEco BA
2000, talhado para a extrusdo de tubos de
esgoto pesados e desprovidos de cargas
minerais. Visam substituir os tradicionais
contratipos de cimento e manilha de barro
e Sua matéria-prima ajusta-se ao trabalho
com as extrusoras de tubos habituais.

No flanco dos flexiveis, a Borealis
gspera surpreender o mercado na K
com alternativas a PVC para bolsas
intravenosas e pouches de uso médico-
hospitalar. A transparéncia apresentada
nos prototipos é mérito do copolimero
random Bormed SC820CF. Para o
mesmo mercado, a Borealis acena
com Bormed LE6609-PH, um grade de
polietileno de baixa densidade (PEBD)

que alia alta transparéncia a elevado
ponto de fusdo, ajustando-se a artefatos
capazes de resistir a esterilizagdo acima
de 110°C.

Ainda no compartimento de PEBD, a
Borealis encaminha para a K varios com-
postos isolantes do polimero cross-link.
Entre 0s usos na alga de mira, constam
cabos subterrdneos ou submarinos de alta
e extra alta voltagens.

Tubos de esgoto: PP desloca contratipos de cimento e manilha de barro.

plasticos em revista
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REVOLUCIONE, INVENTE, SONHE.
E, PARA REALIZAR, CONTE COM A GENTE.

Braskem. Presente nos sonhos, nas realizacoes
e no trabalho de quem ajuda a transformar o Brasil.

3raskem

0 Cliente, os sonhos e a Braskem

T



TICONA

Germany

Tropa de elite

Ticona: vanguarda em materiais para pecas técnicas.

erbete em especialidades, a ale-

ma Ticona empunha na K'2010

0 primeiro polimero de cristal

liquido para extrusdo. Denomi-
nado Vectra LCP TREX, exibe temperaturas
de trabalho até 280°C, resistindo também
a baixas temperaturas como a submetidas
para alimentos no freezer, sendo ainda
compativel com micro-ondas. Termo-
formavel, o material compete com metal
em aplicacbes na cozinha e preparo de
alimentos, com vantagens como a maior
rapidez para aquecer ¢ esfriar.

No reduto de poliacetal (POM), a
Ticona promove a chegada de Hosta-
form XT 20 como alternativa dotada de
forte resisténcia a impacto a poliamida
(PA) 6.6. Ainda na raia de POM, a
Ticona limpa a pista para a decolagem
de Hostaform BM10, um grade para
sopro de itens com,o tanques de com-
bustivel e contéineres, diferenciado

plasticos em revista
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pela impermeabilidade e resisténcia
quimica-mecanica.

Recente negociagdo global com a
DuPont trouxe para o mix da Ticona as
formulacGes do polimerio de cristal Ii-
quido (LCP) Zénite, do policiclohexano
dimetileno tereftatalato (PCT) Thermx e
dos termoplasticos reforgados com fibra
de vidro longa Factor. No embalo do
desenvolvimento sustentavel, a Ticona
também planeja enfatizar na feira K
seu engajamento verde com solugdes
de retardantes de chama desprovidas
de halogénio: o polibutileno tereftalato
Celanex XFR; o elastomero Riteflex XFR
TPC-ET; o sulfeto de polifenileno (PPS)
Forton e os polimeros de cristal liquido
Vectra e Zenite. Por sinal, Vectra E 130i
desponta em componentes como 0 So-
quete USB 2.0 para conectar celular ou
MP3 player sem Bluetooth ao sistema
de dudio nos carros.




ACTIVAS Emais QuE
DISTRIBUICAO DE RESINAS TERMOPLASTICAS.

E ENTREGA DE SERVICOS.
NAO E PROMESSA.

E FATO!

PP
PEBD

PEMD
PELMD

« Representantes externos em 18 estados do Brasil

« Contact Center: atendimento pés-venda e pos-entrega IS0 9001

« Assisténcia Técnica, Faq, desenvolvimento e suporte l BUREAU

Certific:
» Qualidade certificada e pesquisas de satisfacoes ertific

« Resinas commodities, engenharia, especialidades,
aditivos, compostos e masterbatches

EVA

SBS

Masterbatch + Compostos + Coloridos + Rotomoldagem

« Logistica dioturna e entrega propria
_ ABS
» Produtos e politicas ambientais e de sustentabilidade
ABS-PA

« Vendas com cartdo de crédito do BNDES ABS-PC
+ As melhores praticas de gestao, pessoas e inovacao MABS

. -- PMMA
* Quvidoria - Canal livre e direto com a direcag SAN

ASA
Activas, Construindo Relacionamentos

YoullTi™ twitter

youtube.com/activashrasil twitter.com/activashrasil

CAP
POM

Y ADITIVOS

Pt b ia de Besinas Tormoplasticas
www.activas.com.br
Tel. (11) 3525-5000
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HEKUMA

nsaios celulares

ssolugOes para automatizar o processo de injecdo
sdo 0 playground da alema Hekuma. Para abafar
na K'2010, ela confia no impacto gerado pela sua
HekuCell. Consta de uma flexivel célula de automa-
¢do para corridas pilotos, amostragens e testes de produ-
¢do em alta velocidade. Ajustavel a injetoras de até 2.500
toneladas, a HekuCell tem seu elemento diferenciador no
rob0 de seis eixos, apto a remover pecas em menos de 0,45
segundo, mesmo na operagdo com molde multicavidade.
Os ciclos de injecdo aferidos com a célula ficam abaixo de
cinco segundos. Fora do seu estande, a Hekuma também agitard
na K assinando o sistema in mould label desenhado para operar
conjugado a uma termoformadora da norte-americana TSL.
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Filmes de arte

ercados emergentes em estado de graca,

a exemplo de China e Africa, inspiraram a

Reicofil, subsididria da alema Reifenhéuser,

a projetar a linha EM para ndotecidos, com

entregas a partir de 2011. Considerada simples e segura,
ela gera ndotecidos no padrdo de qualidade e barreira
encontrados no equipamento Reicofil 4, este na ativa no
mercado brasileiro, e terd ressaltadas na K'2010 suas
trés configuragdes: a versdo S, com velocidade maxima
de 250 m/min e SS e SMS, ambas no limite de 400 m/
min. O trio opera com largura util de 1.800 mm e acena
com a possibilidade de prover filamentos de 1.5 denier.
No front da coextrusdo, além da tecnologia de matriz plana

que tornou a Reifenhauser uma joia da coroa mundial em flexiveis,
outra subsidiaria da companhia, a Reifenhéuser Kiefel, espera

VISOR

REIFENHAUSER

HekuCell: célula para injeciio experimental em ciclo baixo.

Reifenhiiuser: regente da tecnologia mundial da coextrusiio cast.

angariar ibope premium na K com a operagdo de uma instalagao
de filmes blown de nove camadas e espessura bastante reduzida. A
unidade de resfriamento da pelicula foi concebida para ajustar-se
a0s requisitos dos materiais de barreira. Desse modo, assegura o
fabricante, a coextrusora roda com agentes de barreira em niveis
de velocidade antes aferidos apenas no trabalho com poliolefinas.

plasticos em revista
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Buscamos o detalhe
e transformamos em tecnologia.

podam {er solrido alteragio devido o vaniagio oo
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Fara ser lider em masterbalcheas no Brasil e levar suas solugdes a mais
de 60 paises, a Cromex vai alem em exceléncia, buscando o detalhe
para alcangar a superacao.

Comprometida com a qualidade, inova em tecnologia e oferece

produtos de alto desempenho e as melhores solugdes.
www.cromex.com.br

Cromex, o detalhe que faz a diferenga em seu negécio. marketing@cromex.com.br
11 3856.1000

Concentrados Brancos * Pretos * Coloridos + Aditives * Liguido (Dispermix)

Distribuldores autorizados:
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Hifax: pecas de aparéncia metalica adotadas pela BMW.

icenciadora de todas as fa-

bricas de polipropileno (PP)

na ativa no Brasil,exceto a

pequena unidade em Cama-
cari, e de duas plantas multipro-
posito de polietileno (PE) linear
e de alta densidade, no polo de
Triunfo, a LyondellBasell reparte
seu show na K entre referéncias
de sua capacidade instalada e 0s
desenvolvimentos que deixam seus
laborat6rios. No primeiro caso,
falam por si referéncias como as
trés joint ventures do grupo no
Oriente Médio, trio responsavel por

vendas aproximadas de 2 milhdes
de t/a de PP e PE. Pelo flanco dos
processos, a LyondellBasell enfa-
tizard na K os préstimos da série
de PP Spherizone para artefatos de
parede fina, e da tecnologia ACP
para PEAD Hostalen, exemplificada
pela resina preta GRP 100 Resist,
cuja alta resisténcia a stress cra-
cking a encaminha para sistemas
de instalacdo de tubos fora do
convencional.

No balcdo dos compostos, a Lyon-
dellBasell promete arrasar na K'2010
com a série de PP beneficiado Hifax.

plasticos em revista
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Tratam-se de compostos ofertados ja
na cor para elementos dos parachoques,
como barras laterais e grades frontais,
ja em uso no utilitdrio BMW X1 SUV. O
composto Hifax contém pigmentacdo
com flakes de aluminio, fator res-
ponsavel pela aparéncia metalica no
acabamento das pecas injetadas. No
circuito das resinas, uma atragdo sera
0 grade de PEBD Purell PE 3420F, que
sobressai pela densidade de 0,933 g/
cm?, a possibilidade de reduzir espes-
suras e uma resisténcia as temperaturas
de esterilizagdo impraticavel pelo PEBD
convencional.



PETMATIC 3C/2L 2

A sopradora para pré-formas PET
com a cara do Brasil

Produzida no pais
com financiamento
pela FINAME PSI

Alimentacao automatica
de pré-formas.

Alta produtividade
para diversos volumes.

Garantiadamelh
Capacidade até 2000 ml. Sopra até asasriasrtiél:d: técn;g;
trés mil pecas/hora de 500 mlcom até 18g domercado
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Conhega toda a linha de maquinas pelo site www.pavanzanetti.com.br
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Transformando plasticos. e Abencio
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VISOR

R e KREYENBORG

Germany

uxiliares titulares

cone alemdo em periféricos, a
Kreyenbory promete baixar na
K'2010 com seu mostrudrio em peso.
Um dos langamentos engatilhados
¢ um modelo avantajado de peletiza-
dor subaquatico talhado para prover
micropellets de EPS. Em paralelo, a
Kreyenborg ressaltard na feira feitos
recentes, a exemplo da montagem no
primeiro semestre de um secador in-
fravermelho de lotes de flakes de PET
com operacdo na faixa de 3.500 kg/h e
apresentado como maior no género ja

BKG: foco em micropellets de EPS. construido no mundo.

J
VISOR

e WACKER

Germany

0 cerco do silicone

om estacas fincadas em si-

licones desde 1914, a alema

Wacker Chemie vai pulverizar

na K'2010 seu leque de formu-
lacOes por determinados compartimentos
bésicos. Assim, um efetivo de novos
elastomeros de silicone, inclusive liqui-
dos ou aditivados com protegdo anti UV,
reluzirdo no estande como propostas para
componentes automotivos, itens do setor
de transporte ferrovidrio, elementos inte-
grantes de produtos médico-hospitalares
. ~ e, por fim, pecas técnicas para o setor de
Wacker: avancos em silicones para drea médica. geracdo e distribuicdo de energia elétrica.

plasticos em revista
Junho /2010




.

Nunca e tarde para mostrar ao seu pai que
ele tem um lugar especial no seu coracao.

"

8 de Agosto - Dia dos Pais
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A Termocolor destaca-se como uma das maiores especialistas em
masterbatches do Brasil, escrevendo até hoje uma histdria de sucesso

I ERMDCQI—QR Estamos sempre em busca da cor exata, de inovages e novas tecnologias, trabalhando

Moot L |ado a ladn com vocd para garantic mais competitividade e qualidade aos seus produtos
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MASTERBATCHES | COMPOSTOS | ADITIVOS | BENEFICIAMENTO 1 RESINAS TINGIDAS
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23 a 26 de agosto

Centro de Convencoes de Pernambuco
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Compaonentes, Manutengao Ingredientes e Servigos para Equipamentos, Produtos e
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Mars Eco: sistema patenteado de economia de energia.

cupante da pole em ven-
das de injetoras em seu
mercado doméstico, a
chinesa Haitian, corpo-
racdo de capital aberto, também
forma entre os lideres mundiais
de seu segmento pela quantida-
de de mdquinas construidas ao
ano. Para acontecer na K'2010, a
Haitian conta com trunfos como a

VISOR

HAITIAN

série Mars Eco, constituida de in-
jetoras de 600 a 10.000 toneladas
e assim chamada por dispor de
sistema patenteado de economia
energética. Outro chamariz de
visitantes para o estande, abriu
a Haitian, é a série de injetoras
Pallas, de 600 a 4.500 toneladas
e munida de fechamento de joelho
de cinco pontos. Pelo flanco das

injetoras elétricas, a Haitian ataca
com sua série Zhafir Vénus, de alta
aceleracdo, tempo de resposta de
25msec e adequacdo ao trabalho
com pecas de parede fina. Em re-
gra, seu preco é 30-40% inferior
a0 das injetoras elétricas japone-
sas e europeias. Ainda no bojo da
familia Zhafir, a Haitian promoverd
a primeira aparicdo da linha de
injetoras Mercury, de 300 a 5.000
toneladas, numa feira K. Seu
sistema de fechamento foi redu-
zido as partes moveis essenciais
e a separacgdo da plastificagdo e
injecdo permite a combinacgdo de
diferentes diametros de roscas e
pistdo de injecdo, convergindo
para alta qualidade do fundido.
0 pistdo, por sinal, facilita a re-
gularidade do volume de injecdo,
influindo para zerar alterag0es no
peso da peca produzida.

Especialidades Mi

nerais Itatex®

ITAGEL" / ITASIL" / ITAMIC" /| HIDRALTEX" / ITAMAG" / ITASAC" / ITATALC" / SAC" / SACA"

Agregando propriedades de reforco mecanico, resisténcia a flexao, rigidez e baixa contracao
dimensional a compositos termoplasticos de alto desempenho.
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"
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www.itatex.com.br | comercial@itatex.com.br
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Seciio planetdria: exceléncia na degasagem de PET.

ormalizada em abril pas-
sado pela juncdo de duas
forgas austriacas da ex-
trusdo rigida, Battenfeld
Extrusionstechnik e Cincinatti
Extrusion, a battenfeld-cincinatti
pretende brilhar em trés frentes

VISOR

BATTENFELD-CINCINNATI

na K'2010. Sua divisdo de cons-
trugdo civil baterd o ponto com
0 langamento de uma série de
quatro extrusoras de perfis de
PVC, na faixa de 100 a 1.000 kg/h,
munidas de roscas duplas de 78
a 135 mm de didmetro. Por seu

plasticos em revista
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turno, a divisdo de infraestrutura
da empresa introduz seu conceito
produtivo modular “Green Pipe
(Tubo Verde)”. Dispde de trés
variantes para reduzir mais que
0S métodos tradicionais o com-
primento e 0 gasto energético na
extrusdo de tubos. Em suma, as
trés vias abrem com o uso do sis-
tema de resfriamento Efficient Air
Coolling (EAC), capaz de baixar
em 25-30% o tempo dessa ope-
racdo. Qutra alternativa é baixar
em até 45% o comprimento dessa
secdo de resfriamento mediante o
emprego da matriz KryoS. Por fim,
aempresa propde diminuir a perto
da metade o consumo energético
do sistema EAC com um conjunto
de periféricos que debutard na K.

No arremate da apresentagdo da
battenfeld-cincinatti, sua divisdo de
embalagens subird a vitrine armada na
na feira nas vestes da versdo repagina-
da de sua extrusora monorrosca para
filmes rigidos de PET para termofor-
magem. Ela engloba trés modelos com
capacidades entre 600 e 1.2000kg/h em
processo desprovido de pré-secagem
ou pré-condicionamento do poliéster de
alta higroscopia. Em sintese, a resina é
fundida na primeira se¢do da monorros-
ca e submetida a degasagem na secdo
planetaria, sendo entdo transportada a
matriz pela segunda secdo monorrosca,
onde a pressao necessaria ao processo
é regulada. Entre as vantangens da
secdo planetéaria, desponta a auto-
purificagdo do processo. °®



Interplast

Ais oportunidades do
ano concentram-se

Programe-se desde ja, pols a sua visita & aguardada
na maior feira de plasticos da América Latina em 2010

Anote em sua agenda e credencie-se pelo site:

wwuw.interplast.com.br

Feira e Congresso de Integracdo
da Tecnologia do Plastico
De 23 a 27 de Agosto, das 14h00 as

21h00, nos Pavilhdes da Expoville em
Joinville - SC

i ABIMA

2010

Participe também dos eventos paralelos:
Cintec Plisticos - Congresso de Inovagdes
Tecnoldgicas * Concurso Programador CAM 2010

MESSE
BRASIL
Fone: (47) 3451 3000
www.messebrasil.com.br
feiras@messebrasil.com.br




OPORTUNIDADES

0 bicho vai pegar

Por que o Centro-Oeste comeca a dar na vista das industrias de
tubos de PVC

plasticos em revista
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p6s 17 anos de produgdo con-
centrada no Sudeste, a paulista
Corr Plastik esticou em 2009 o
brago no Nordeste, ao fincar sua
primeira filial em Alagoas. O pavio dessa
estratégia geografica foi aceso por dois
isqueiros velhos conhecidos do ramo
de tubos de PVC: o pulso acelerado das
obras em todo o pais e a agressividade
dos fabricantes regionais de tubos. Sérgio
Monteiro, scio executivo da Corr Plastik,
tomou gosto pelo jogo e promete agir
rapido. “Ainda este ano inauguramos uma
planta de conexdes na sede em Cabrelva
(SP) e deixamos para o semestre atual a
decisdo de investir em tubos no Centro-
QOeste”, ele adianta.
Com as avaliagOes necessarias jd
debaixo do brago, Monteiro vislumbra
oportunidades no Centro-Oeste “por

possuir grandes concessiondrios em
saneamento, empresas com boa desen-
voltura em irrigacdo e geotecnia e im-
portantes construtoras e distribuidoras
de produtos prediais”, ele completa. Em
média, reparte Monteiro sem pormenori-
zar 0s nimeros, no movimento de tubos
vinilicos na regido, o segmento predial
comparece com 60% do volume total
(todas as marcas) de vendas, seguido
pelo reduto de infraestrutura com 25%
e pelo nicho de irrigagdo e pogos com
0s 15% restantes.

Embora o Centro-Oeste ndo mo-
bilize mais que 3% das vendas totais
de PVC da Braskem, pole position na
produgdo nacional do vinil, o consu-
mo da resina na regido saltou 370%
nos Ultimos cinco anos, fixa Marcelo
Cerqueira, diretor comercial para PVC

Monteiro: Corr Plastik avalia filial no Centro-Oeste.

>> more than additives

MNAFTOSAFE

Estabifizantes & Base
de Caloio-Zinco e
Orgénicos

MNAFTOVIN
Sais de Chumbo

MNAFTOLUB
Lubrificantes

NAFTOBLEND
Blendas para Poliolefinas

ESTEARATOS

Estearato de Calcio
Estearato de Zinco

MNAFTOMIX
Estabilizantes Coprecipitados
4 Base de Chumbo

| Chemson
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do grupo. “Para um comparativo, as
vendas do polimero no pais cresce-
ram 20% desde 2005”. A proposito,
seguindo o radar do Instituto do
PVC, o consumo aparente do material
(producdo+importacoes-exportagoes)
rondou 933.000 toneladas no ano
passado, das quais 45,5% provenien-
tes do mercado da construgdo civil.
Por seu turno, o volume de vendas
nacionais de tubos prediais e de infra-
estrutura totalizou 360.000 toneladas
Nno semi-recessivo ano passado contra
372.000 toneladas em 2008, enquanto
0 movimento de conexdes atingiu
265.000 toneldas em 2009 versus
260.000 um ano antes, desvenda a
varredura da Associacao Brasileira
dos Fabricantes de Materiais de
Saneamento (Asfamas)

Cerqueira retoma o fio justifi-

cando 0 avanco dos tubos no Centro-
Oeste com as benesses do governo.
“Pelo cendrio atual do Programa de
Aceleracdo do Crescimento (PAC),
estdo destinados R$ 40 bilhdes para
0 periodo 2011-2014, cabendo R$ 25
bilhdes a redes de saneamento e 0
restante para agua”, ele descreve. No
arremate, Cerqueira cita a verba de R$
287 bilhdes para a implantagao de ou-
tro programa da esfera federal, “Minha
Casa, Minha Vida”. Com essa torneira
de verbas aberta, deixa explicito o
diretor, 0 mercado do GCentro-Oeste
nao escapa dos respingos e, na mesma
linha, outro estimulo regional é o fato
de, em oito anos da era Lula, Brasilia
ter se tornado o municipio de maior
renda per capita do pais.

A Braskem tem acompanhado
essa efervescéncia, encaixa Cerqueira,

Tubos prediais: vendas refletem salto na renda regional.

Aditivos
para Plasticos

PLASTICOS abram novos caminhos
para o futuro. ADITIVOS detarminam
as propriedades & a qualidade do
produto final. Como ldar de marcado
na formecimento de aditives, o Grupo
Basrlocher Wem pesquisando,
desenvolvendo & manufaturando
produtos de afta pardfomance e
qualidade, especialments para a
Indusina da plasticos,
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Tubos de infraestrutura: aposta em arrancada
com programas do governo. =
Nz, o




Cerqueira: tubos crescem na garupa de
programas do governo.

através da procura na regido por suas
resinas vinilicas para artefatos rigidos.

TigreFire: vendas decolam a tiracolo da
melhora da renda e correntes migratérias.

O ADITIVO DAS VENDAS DA INBRA

“No momento, 80% dessas vendas
seguem para tubos e forros aboca-
nham os demais 20%”, ele reparte. No
front dos desenvolvimentos saidos ha
pouco tempo do pipeline da Braskem
e afinados com as expectativas do
Centro-Oeste, Cerqueira se apega ao
potencial do denominado “Concreto
PVC”, na garupa de atributos como
a rapidez na construcdo residencial
com redugdo de desperdicios na obra
e aumento de sua vida atil. Outro
lancamento, ele evidencia, é o grade
de PVC adequado a extrusdo de tubos
biorientados (PVC-0), tacada pioneira
da Amanco no Brasil, para adugdo e
distribuicdo de dgua.

Maior inddstria de tubos do
Centro-Oeste, a fabrica-sede da goiana
Duro Plasticos ostenta capacidade
mensal projetada para 1.100 toneladas
de forros vinilicos, 1.500 toneladas de

De cinco anos para ¢4, a arrancada do Centro-Oeste e 0 aumento da capacidade da
Inbra, grife nacional em insumos para PVC, tiraram do segundo plano a regido como
mercado para 0s estabilizantes s6lidos da empresa, constata o vendedor técnico Eber
Luchini de Souza. Estimulada por sinais desse tipo emitidos pelo mercado nacional,
ele segue, a Inbra tem intensificado a introducdo de estabilizantes térmicos rigidos
para PVC, base célcio e zinco. Em muitos casos, as formulagdes sdo individualiza-
das, ele explica, a partir da necessidade de estabilizagdo e lubrificagdo exigida pelos

equipamentos do cliente em foco.

DRAPEX®

Oleo de Soja Epoxidado
Oleo de Soja Epoxidado
Desodorizado

PLASTABIL®/ MARKSTAB®

Estabilizantes térmicos para
PVC (Rigido, Plastificado)
e Kickers

PLANAGEN®

Agentes Esponjantes

INBRAGEN®

Branqueador Optico

ESTEARATOS
METALICOS®

Calcio, Zinco, Magnésio,
Aluminio.

Certificada pela Norma
NBR ISO 9001:2008

Fone: (0xx11)4061-9001/3
Fax: (Oxx11)4061-9010
e-mail: vendas@inbra.com.br
www.inbra.com.br




tubos e 150 de conexdes. O diretor co-
mercial Rodrigo Brito Ferreira intervém
frisando que, desde janeiro, a atividade
de tubos de PVC roda com um efetivo
renovado de extrusoras automatiza-
das, de marcas alema e italiana, caso
da Bausane. O passo seguinte, ele
delimita, serd a modernizagdo de sua
operagdo de compostos. Em paralelo,
Brito empunha projetos para montar
duas unidades: no Sudeste e no Nor-
deste, onde a Duro ja conta com fébrica
em Alagoas, tal como a Corr Plastik.
Brito equipara o crescimento das
vendas de tubos na regido aos niveis
hoje flagrados no Norte/Nordeste. “0
principal impulso”, ele aponta, endos-
sando a visdo de Marcelo Cerqueira, “é
0 programa ‘Minha Casa, Minha Vida',
fora obras como a Ferrovia Norte Sul”.
No plano geral, analisa, 0 aguecimento
dos tubos tem sido puxado em 60% pelo
mercado predial e, bons degraus abai-
X0, infraestrutura, com fatia de 30% e
irrigagdo com 10%. Sem abrir volumes,

OPORTUNIDADES

Brito: mercado cresce no pique do Norte/Nordeste.

Brito considera a atual capacidade ins-
talada de tubos na regido até excessiva
para cobrir a demanda local, estimativa
baseada nas condigOes da Duro e demais
fabricas num raio de até 500 km. Quanto
a0 desempenho da sua empresa no Cen-
tro- Oeste, o diretor comenta vender ali
todo 0 seu mostruario de tubos prediais
de 20 a 110 mm de didmetro para dgua;
de 40 a 400 mm para esgoto e a série

completa de conexdes. “Os destagues
s30 0s tubos para todo tipo de obra,
caso das versoes de 25 e 32 mm de
didmetro para dgua e de 40 a 100 mm
para esgoto”, ele distingue.

No mapa da Tigre, locomotiva em
tubos plasticos do Brasil, a regional
de vendas no Centro-Oeste é uma das
que experimentam maior crescimento,
embora ainda aquém do desempenho

PALLMANN FATURA 0S TUBOS NA REGIAQ

0 Centro-Oeste tem sobressaido no balango das
vendas brasileiras da Pallmann, blue chip alema em

periféricos como moinhos e sistemas de micronizagdo.
“E o resultado da expansdo das industrias locais de tubos
e conexoes, além da implantacdo de novas fabricas do
ramo na regido”, interpreta Miguel Fiot, executivo da drea
comercial da empresa. Do seu mostrudrio para PVC, ele
elege como campedo de vendas no Centro-Oeste o Siste-
ma micronizador PKM, disponivel em quatro tamanhos
e diferenciado pela fluidez e qualidade e geometria do
grdo. Entre os aprimoramentos recentes no equipamento,
Fiot assinala o sistema sem necessidade de classificacdo /
(peneira), disco de corte segmentado, corte com efeito

tesoura e montagem e desmontagem dos segmentos sem

a necessidade de remogdo do motor.

plasticos em revista
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Cardozo: vendas surpreendentes de lancamentos da Tigre.

em volume das regionais nordestinas
nos ultimos anos, compara Paulo Roberto
Cardozo, diretor comercial de tubos e
conexdes da empresa. “0 Gentro-Oeste é
uma das regioes onde mais se evidencia de
forma répida e acentuada o irreversivel e
crescente movimento de interiorizagdo do
mercado brasileiro”, pondera o executivo.
“Essa tendéncia comegou por ali com o
agronegécio e a consequente melhora
da renda local, processo favorecido em
paralelo pela forte e continua chegada
de migrantes de outras regides”. Em
decorréncia dessa conjuncdo de fatores,
amarra Cardozo, a Tigre tem constatado
niveis surpreendentes de vendas de linhas
recém-langadas como a dos quadros
VDI e de distribuicdo elétrica, registros
compactos, caixas de gordura e 0s tubos
TigreFire (conducdo da dgua até o sprink-
ler para combater o fogo). Entre os artigos
maduros de giro ascendente no Centro-
QOeste, Cardozo pinga tubos e conexdes da
linha soldavel e esgoto, além das séries
Aquatherm e Tigreflex, respectivamente de
produtos para dgua quente e sistemas de
eletricidade. “Quanto as medidas de tubos
de maior giro na regido, para esgoto vale
0s modelos de 100 mm de didmetro; na
linha soldavel e Tigreflex, as versoes de 25

mm e na série Aquatherm, as de 22 mm”,
estabelece o diretor.

Das oito plantas da Tigre no pais,
separa Cardozo, o Centro-Oeste me-
rece atencdo especial das unidades de
Rio Claro (SP) e Joinville (SC). E com
esse direcionamento e uma estrutura
comercial apoiada em fortes canais de
distribuicdo que a Tigre sente o pulso
do consumo na regido. Escorado nesse
sensor das vendas, Cardozo assinala o
avanco em intensidade impensavel do
segmento de infra-estrutura no Centro
Oeste, mérito em grande parte atribuido
a atencdo dada por governos estaduais
e as ag0es para regularizagdo das obras
necessarias, efetuadas por entidades
como Trata Brasil, Asfamas e Associagao
Brasileira das Indistrias de Materiais
de Construcao (Abramat). Para o di-
retor da Tigre, o segmento de tubos de
irrigacdo desfruta ha algum tempo de
evolugdo, a sombra de uma regido cujo
agronegacio contribui para a imagem de
celeiro do mundo pespegada no Brasil.
“Ainda assim, o canal predial permanece
0 segmento de maior volume para tubos
na regido, com participagdo superior a
50% no resultado total do Centro-Oeste”,
conclui Cardozo. [ )

Substitui com
vantagens a madeira

O Palitruder” permite a produgao de um
composta de alla qualidade, que resulla
em um granulado uniforme, de
qualidade constante e a baixo custo. O
granulado produzido Pallwood” pode
ser ulllizade pela industria de
transformagao em diferentes processos
produtivos como: extrusao de perfis para
pisos e decks de piscina, injegao de
pecas de acabamento, producio de
placas para divisorias & portas,
resultando em produtos acabados de
alto valor agregado, com ampla
aplicagao na construgao civil,

PALLMANN
[(+11) 4075-3044 - www pallmann . com.br
pallmann@palimann.com.br



Fome canina

Brago da corporagdo alimenticia Mars em
racOes de animais domésticos (pet food), a
Royal Canin é uma grife do segmento premium
do seu mercado. Com féabrica no interior
paulista, ela acondiciona seus alimentos
apenas em embalagens plasticas, esclarece
0 coordenador de logistica Ricardo Borim.
"A escolha se justifica pela durabilidade
proporcionada, barreiras de gordura e luz,
além do controle de atmosfera realizado por
injecdo do gas nitrogénio”, assinala. Nesta
entrevista a Plasticos em Revista (PR), Borim
da uma panoramica da politica da Royal Canin
para suas embalagens.

PR- Qual a estimativa do consumo
anual de embalagens plasticas pela Royal
Canin Brasil em 2010?

Borin- De 2009 para a previsdo de 2010
aumentaremos 0 consumo anual em mais de 10%.

PR- Quantos sdo e quais os fomecedores
de embalagens plasticas da Royal Canin Brasil?

Borin- Sdo dois fornecedores: Rhotoplas
¢ Inapel.

PR- Qual o alimento da empresa
contemplado com a mais complexa
embalagem plastica?

Borin- Todas as embalagens de 400 g a
15 kg possuem a mesma estrutura, porém em
gramatura diferente. As embalagens de 400 g a 4
kg possuem atecnologia de atmosfera controlada,
realizada através de injecdo de gds nitrogénio
dentro da embalagem, reduzindo a porcentagem
de oxigénio para, no maximo, 4%. 1sso mantém
a palatabilidade do alimento e retarda o processo
de oxidagdo, aumentando assim o prazo de
validade da racdo em seis meses. Essa tecnologia
é exclusiva da Royal Canin.

PR- Quais as resinas de barreira que a
Royal Canin prefere para suas embalagens
de alimentos premium e da linha de
combate?

plasticos em revista
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Borin- Todas as embalagens
possuem barreiras de luz e gordura. As
embalagens de 400 g a 4 kg também
dispOem de barreira de controle da
atmosfera.

PR- Em média, qual o prazo
de shelf life atual dos alimentos
premium da empresa e como ele
influi na selecdo dos componentes
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da embalagem? E qual a situagao nas
linhas de compate?

Borin- Hoje em dia, o prazo médio
¢ de 18 meses e 0 componente que
influencia nesse processo € o poliester
metalizado; atua como uma das mais
eficientes barreiras para as embalagens.
Nos produtos de combate, 0 prazo médio
¢ de 12 meses e 0 componente basico da

!

Racdes Royal Canin

embalagem é o polietileno, material em
regra empregado para 0s sacos dessa
categoria de ragoes.

PR- Como a Royal Canin
procura ajustar suas embalagens
aos parametros da sustentabilidade?

Borin- Nossos avangos em
embalagens sao mundiais. Usamos tintas
biodegradaveis, estamos desenvolvendo
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Borim

embalagens reciclaveis e, em alguns
paises, ja possuimos a embalagem Tetra
Pak (N.R.-caixa cartonada). Ainda este
ano, foi langado na Interzoo, a maior feira
mundial de pet food, o projeto “Pegadas
de Carbono”. Um de seus principios
basicos é comprar cada vez mais de
fornecedores proximos das fabricas,
evitando deslocamento de caminhao.
No Brasil, desenvolvemos uma grande
melhoria com as caixas de papeldo,
utilizando menores espacos para otimizar
acarga de caminhdo. Além disso, n0ssos
fornecedores de embalagens possuem
certificagdo 1SO 14001, assim como
nos, o que define as diretrizes de gestdo
ambiental.

PR- Como avalia a hipétese de
reduzir mais a espessura de suas
embalagens sem compromeler sua
performance?

Borin- Jd atingimos a espessura
minima em cada sku (tipo de embalagem),
de acordo com 0s padrGes mundiais da
Royal Canin. Todos os alimentos da linha
apresentam tamanhos harmonizados,
mesmo possuindo densidades
diferenciadas. Isso se reflete no custo de
producdo da embalagem.

Conexdo metanol-PP

Concebido a seis maos com
Hydro e UQOP, a tecnologia Methanol
to Olefins (MTO) da petroquimica
Total passou bem pela recente corrida
em planta piloto de 45.000 toneladas
na Bélgica. A tecnologia patenteada
converte metanol em eteno, propeno e
olefinas mais pesadas. O processo de
craqueamento desenvolvido produziu
propeno das olefinas e, a seguir,
polipropileno (PP). Em questdo de
meses, a Total planeja obter polietile-
no (PE) com a mesma tecnologia. De
acordo com a empresa, mais de 85%
do indice de carbono que 0 processo
introduz na planta sai em forma de
eteno e propeno.

Vamos que vamos

Engel

0 Brasil foi dos raros mercados
em que a recessao mundial ndo abalou
a demanda por injetoras, constatou o
balango de 2009 da austriaca Engel,
sumidade na injecdo sem colunas.
No radar da empresa, 0 movimento
europeu de injetoras recuou perto de
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50% no ano passado versus 2008. Na
foto tirada em maio dltimo, atesta a
Engel, paises como Rassia, Polonia e
Austria acusavam reacdo e, embora
a instabilidade perdure na economia
mundial, as plantas do grupo na
Coreia do Norte e China tém rodado
a pleno, enquanto as instalagdes
austriacas melhoram seu nivel de
ocupagdo, mérito da recuperacdo
esbogada em referéncias da Europa,
caso da Alemanha, e da receptividade
encontrada por langamentos como
0s robds viper e injetoras duo pico e
e-max. Com base nessas premissas,
a Engel acalenta crescimento das
vendas superior a 35% no exercicio
fiscal 2010/2011.

Criando musculos
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Zanetti

N°1 em sopradoras no pais, a
Pavan Zanetti inicia em janeiro sua
transferéncia para a nova —e bem
maior — fabrica, no mesmo municipio
paulista de Americana. “Esperamos
concluir a mudanca total em trés
meses”, projeta o diretor comercial
Newton Zanetti. No primeiro mo-
mento, assinala, as instalaces hoje
em construgdo acelerada propiciardo
melhor logistica interna de producdo,
além de condigOes superiores de tra-
balho e uma localizagdo privilegiada
para o transporte de mdquinas, pois
a nova sede fica praticamente a beira



da rodovia Anhanguera. “Na segunda
fase, receberemos maquinas de usi-
nagem de ponta, para aumentar nossa
capacidade produtiva com qualidade,
mesmo efeito esperado na terceira
fase com a implantacdo de softwares
atualizados de gestdo e de engenha-
ria”, completa Newton Zanetti.

Além dos ganhos em espago e
logistica, exp0e o diretor, a fdbrica
ampliada alojard uma érea para testes
com moldes. “O objetivo é customizar
a maquina, deixando-a em condic0es
de ser instalada na unidade do cliente
e preparada para oferecer a maxima
produtividade, faltando para isso
apenas a parte de aprimoramento dos
processos dentro da planta em ques-
tdo”, sintetiza o dirigente. A propésito,
0 projeto da futura sede preveé, mais a
frente, a implantagdo de show rooms
para as sopradoras construidas pela
empresa e para as injetoras da China
que comercializa. Quanto a estas, o
diretor explica que sua marca mudou
da original Tederic para Pavan Zanetti,
“pois 0s modelos hoje enviados para o
Brasil sdo praticamente definidos pela
nossa empresa”, ele argumenta.

Pappas

Divisdo de neg6cios da Dow ad-
quirida em junho pelo fundo privado
americano Bain Capital Partners, a
empresa Styren surge como peso-
pesado global em produtos quimicos e
plasticos como acrilonitrila butadieno
estireno (ABS), policarbonato (PC)
e poliestireno (PS). Sua receita em
2009 foi estimada em US$ 3,7 bilhdes
gerados por 20 fabricas e 1.900 funcio-
narios em 30 paises. “Temos planos de
investir em nosso negdcio numa base
global, da mesma forma que explora-
mos as oportunidades de expansao ou

compra de operagdes”, comentou em
depoimento exclusivo a Plasticos em
Revista o presidente e CEO da Styron,
Christopher Pappas. No Brasil, a Styron
controla ativos como uma veterana
unidade com capacidade nominal de
190.000 t/a de PS no Guaruja (SP) e
uma operagdo de injecdo de autopegas
dentro do complexo da Ford na Bahia.
Questionado se planeja desativar ou ex-
pandir essas atividades locais, Pappas
ponderou que um bom planejamento
a longo prazo de qualquer fabrica de-
pende das exigéncias do mercado e de
operag0es competitivas e rentaveis. Foi
a mesma resposta que concedeu sobre
0 futuro de outro negocio menor da
Styron no pais, a antiga e pequenina
fabrica componedora de materiais
como PP e ABS, na zona oeste pau-
listana. Pappas reiterou, nesse ponto,
que essa unidade de beneficiamento,
focada em autopecas, ndo estd sozi-
nha no portfolio da Styron. “Temos
fabricas componedoras na China e
Holanda, dedicadas ndo apenas ao
setor automotivo, além de parcerias
COM empresas para prover servigos de
beneficiamento de materiais”, indica.®
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DISTRIBUICAO

a disputa com importadores e revenda informal

ferve na mesma intensidade com que crescem
volumes de venda no varejo de resinas. Quanto as tendén-
cias, 3o muito o que falar um sintomdtico movimento da
Braskem, efeito da venda de sua distribuidora Varient, e a
caga as pistas das feicOes que a rede do grupo petroguimico
terd, depois de absorver a Quattor. Confira na reportagem a
seguir todos esses pontos criticos e expectativas do setor:

pulso da distribuicdo acelera como nunca este
\. ano. Nao é para menos. No cotidiano do mercado,

e Agentes autorizados aprimoram sua estrutura de olho na
futura triagem da rede Braskem ap0s incorporar a Quattor.
¢ As importagGes devem crescer este ano bem mais que o
salto de 7% aferido no varejo do plastico em 2009.

e Braskem abre 0 mercado nacional para Piramidal e Sasil.
e Distribuidores j& conversam sobre associag0es e in-
corporagoes.

e Entra em campo a figura da importadora formal ligada
a transformadores.

e Arevenda informal de resinas desfruta os Gltimos mo-
mentos antes de sentir 0 peso da nota fiscal eletronica,a
partir de 2011.

¢ Aumenta a especializagdo no varejo de especialidades
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Diminuir as distancias.

Agora a unidade de termoplasticos
da Sasil conta com uma rede
nacional de distribuicao capaz de
levar os produtos Braskem para todo
o Brasil. Uma forca unica. Com uma
estrutura mais completa, mais
pontos de atendimento e a solidez
necessaria para conquistar novos

mercados.

Agora é ganhar 0

| SASIL  varient



REDE BRASKEM

A danca das cadeiras

Venda da Varient eshoca escalacao da futura rede.

elo menos até o governo emitir

sua luz verde a incorporagdo da

Quattor 2 Braskem, a rede de

distribuicdo da maior petroqui-
mica brasileira forma com Piramidal,
Sasil, Eteno, Fortymil, Plasmar ¢ Dax,
alinha Rui Chammas, vice-presidente
da unidade de negdcios de polimeros
do grupo. A relacdo ja exclui a Replas,
que vinha distribuindo PEBD da empresa
como legado de sua atividade como agen-
te da Petroquimica Triunfo, companhia
absorvida em 2009 pela Braskem. Nesse
meio tempo, a Replas firmou-se como
agressiva revenda de PP de fontes inter-
nacionais diversas e dos demais tipos de
PE (alta densidade e linear) importados
da saudita Sabic. Chammas deixa claro
que esse perfil de varejista destoa do seu
modelo de distribuidor e por isso esta
em andamento uma solugdo negociada
para a Replas seguir em poliolefinas com
sua vocagdo de importadora, assinala o
vice-presidente.

Outro sinal emitido do futuro perfil
da rede Braskem pds-Quattor, evidencia
Chammas, foi a venda pela Braskem da
sua efémera e pequenina distribuidora
Varient a seus dois maiores agentes
oficiais, Piramidal e Sasil. Com isso,
ambos foram contemplados com liber-
dade geogréafica de acdo, enquanto 0s
quatro demais distribuidores menores
posicionam-se como empresas de ni-
chos — territoriais ou por especializagdo

em produtos, distingue Chammas. Pela
incorporacdo da Varient, ele prossegue,
a Sasil, antes presente basicamente no
Sul e Nordeste, realiza seu martelado
sonho de ter acesso ao mercado paulista,
segundo Chammas detentor de 65% do
movimento da distribuicdo brasileira de
resinas. Por seu turno, ele coloca, a Pi-
ramidal, antes centrada no Sul e parte do
Sudeste, teve franqueada sua entrada com
a bandeira Braskem no Norte, Nordeste e
Centro-Oeste. “Embora constituida com
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outra finalidade, a Varient nos serviu com
sua venda para fortalecer, com atuagdo
nacional, 0s nossos dois maiores distri-
buidores”, assinala o vice-presidente. Nas
entrelinhas de sua afirmacdo, fica claro
que as duas distribuidoras beneficiadas ja
estao confirmadas na escalagao da futura
rede Braskem pos Quattor, hoje motivo
de nervos ericadissimos entre 0s muitos
candidatos as poucas vagas restantes
no modelo de distribuicdo cultuado pela
petroquimica: grupo seleto de grandes
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Chammas: Braskem quer ser o fornecedor
escolhido e niio o Gnico.

agentes capitalizados e vendendo saude
financeira. “Uma peculiaridade da distri-
buicdo é a diferenca entre a versao ideal e
avidareal”, filosofa Ricardo Mason, sdcio
executivo da Fortymil.

A Varient foi a chave que abiu a porta
da futura rede para Piramidal e Sasil. Pela
estratégia original, a Varient resultou da
supressdo da atividade de resinas com-
modities do guarda-chuva da gquantiQ,
ex-Ipiranga Quimica, distribuidora peso-
pesado em quimicos comprada e repassa-
da pela Petrobras para a Braskem. Apesar
da boataria incessante, o destino da
quantiQ segue indefinido, insiste sucinto
Chammas. A intencdo inicial da Braskem,
amparada em pareceres de consultorias,
era vendé-la a outro super-distribuidor
apenas de quimicos, perfil no qual o
mercado em peso identifica a Petrobras
BR (ver a pag. 52). Mais tarde, comatran-
sacdo ndo realizada, a Braskem divulgou
ter descoberto sinergias entre seu negocio
e 0 da quantiQ, preferindo manté-la sob
Seu guarda-chuva até segunda ordem e

REDE BRASKEM

deixando no ar que uma eventual venda
nao estaria fora de propdsito. Em meio a
eSSe nevoeiro de evasivas, a Varient ficou,
com menos de um ano de vida, pendurada
no trapézio sem rede embaixo — afinal,a
quantiQ ndo mudou de dono. A saida es-
colhida foi negociar o repasse do controle
repartido por igual da Varient entre Sasil
e Piramidal, por montante e condigOes
nao revelados.

Apesar do zunzum do mercado,
Chammas rechaca a intencdo de cindir, tal
COMO ocorreu com a quantiQ, as ativida-
des de quimicos e resinas commodities da
Unipar Comercial, esta uma distribuidora
forte em quimicos e discreta em plasticos,
adquirida da corporagdo Unipar pela
Petrobras, na mesma transagao em que
levou a operagdo petroguimica do grupo
(Quattor), cuja integracdo a Braskem
depende da luz verde do Conselho Ad-
ministrativo de Defesa Economica (Cade),
esperada para 2011.

Na contramdo da boataria, Chammas
varre a hipétese de a Unipar Comercial,
distribuidora menor da rede Quattor,
vir a sofrer cisdo entre suas atividades
de quimicos e de resinas commodities,

nos moldes da operacdo realizada na
quantiQ. Chammas sustenta reticente
estar indefinido o futuro da distribuidora
Unipar e, para evitar mal entendidos com
0s observadores do Cade, considera o
assunto da algada estrita da Quattor (ver
a pag. 50).

Chammas frisa que nenhum dos
agentes atuais da Braskem acusa vul-
nerabilidade financeira, embora no
passado recente planos de joint ventures
e incorporagdes entre eles tenham sido
ventilados com essa mesma justificativa.
No caso dos agentes menores, Chammas
sublinha sua conveniéncia pela cobertura
mais detida de nichos do varejo, exempli-
ficando com a penetragdo da Dax no Sul e
a complementariedade das operagdes de
distribuicdo de resina virgem com as de
reciclados da Fortymil, esta uma distribui-
dora que gira na faixa de 2.000 t/més de
PP e PE, calcula o vice-presidente. O mo-
vimento é equiparavel a cerca de 50% do
volume volta e meia fixado pela Braskem
para o figurino do seu distribuidor ideal .

Chammas confirma receber queixas
de sua rede a respeito do torrido movi-
mento atual do mercado paralelo de PP
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e PE, sem acusar a gradual entrada em
vigor da nota fiscal eletronica. Apesar das
reclamagdes, Chammas reluta em dar
crédito as dendncias, pois, pelo pente-
fino exercido pela Braskem junto aos
grandes transformadores, a maior parte
dessa inquietagdo dos seus agentes ndo
tem cabimento.

0 diabo também é menos feio do
que parece, ele deixa patente, em relagdo
a disputa da distribuicdo com revende-
dores de PP e PE importados. Amparado
no levantamento da consultoria MaxiQuim
encomendado pela Associagao Brasilei-
ra dos Distribuidores de Resinas Plasti-
cas (Adirplast), Chammas constata que
apenas 7% do mercado da distribuicdo
foi garfado pelas importagoes em 2009 e
ndo pressente maiores saltos na foto deste
ano, apesar dos indicadores setoriais na

REDE BRASKEM

mao oposta (ver quadro a pag. 48). “O0
mercado é global e as importagdes fazem
parte do jogo”, ele pondera com diplo-
macia. “Nesse cendrio, a Braskem ndo
pretende ser a unica opcdo. Ela quer ser
a alternativa de fornecimento escolhida
pelo cliente; dai porque nos empenhamos
tanto na exceléncia do atendimento, na
disponibilidade de todos os grades regu-
larmente em estoque nos distribuidores e
no alinhamento de nossos pregos com a
trajetoria internacional”.

Chammas se surpreendeu com
a constituicdo da RESK (ver a pagina
59), revenda de resinas importadas
constituida por Renato Szpigel, sécio do
Grupo Engra, gigante nacional no sopro
de embalagens de limpeza e cosméti-
cos. No entanto, ele pondera ser uma
atividade fora do negacio por vocagdo

de um transformador e, como as demais
revendas de cunho spot, sujeita ao risco
de arcar com o prejuizo causado por
mudancas intempestivas nas cotagdes
internacionais, a exemplo das que
podem ocorrer entre 0 fechamento da
compra e seu desembarque no Brasil.
Aos olhos de Chammas, o modelo
de revenda implantado por Spzigel,
para uso de sua empresa e vendas a
terceiros, ndao anima apostas em sua
proliferacdo e longevidade. “Trata-se de
uma investida estimulada pela fase de um
mercado mundial previsivel, dado 0 exce-
dente de resinas e cambio relativamente
estavel”, interpreta. Umafoto até atraente,
admite o vice-presidente, mas sem qual-
quer garantia de que tende a perdurar. “E
um lance de puro oportunismo —no bom
sentido- empresarial”, ele define.
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REDE BRASKEM - DISTRIBUIDORES

Primeiras mexidas

As mudancas iniciadas com a queda das barreiras geograficas

0 vender a efémera distribuidora

Varient a seus dois maiores

agentes autorizados, a Braskem

causou o efeito colateral de um
divisor de dguas na sua politica de distri-
buicdo. Por anos a fio e na contramdo da
praxe no varejo de resinas, ela demarcou
a ferro os limites geograficos para seus
distribuidores atuarem. Essa barreira caiu
agora e dotou Sasil ¢ Piramidal de livre
transito nacional numa rede completada
por agentes de bem menor folego e, por
iss0 mesmo, focados apenas em nichos
do mercado de polipropileno (PP) e
polietileno (PE).

A guinada foi festejada, em particu-
lar, pela baiana Sasil, dnica distribuidora
da Braskem com brago em quimicos ha
19 anos e n®1 do grupo no Nordeste e
forte também na regido Sul. Sem detalhar
atransagdo, Paulo Cavalcanti, presidente
da Sasil, esclarece ter adquirido a marca
Varient e suas operagdes em S&o Paulo,
Rio de Janeiro e Espirito Santo. “O valor
principal do negdcio se reparte entre a
marca, conhecida no pais apesar da breve
existéncia da empresa, e no acesso aberto
a mercados até entdo inexplorados pela

Sasil”. Nesse ponto, alids, exulta com a
realizagdo de um sonho perseguido ha
10 anos, desde que a Sasil debutou no
setor plastico: a entrada com PP e PE
no mercado paulista, dono de 65% do
varejo de resinas, calcula Rui Chammas,
vice-presidente da unidade de negécios
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de polimeros da Braskem.

Cavalcanti calcula que a carteira
de clientes abocanhada da Varient
contemplard a Sasil, neste primeiro
exercicio de operagdo regular, com um
incremento aproximado de 60% no
volume e faturamento de seu negécio



De norte a sul e de leste a oeste
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A Piramidal ficou mais perto
de vocé. Agora, ela também
esta presente nas regides Norte,
MNordeste e Centro-Oeste. Sao
mais de 50 veiculos e 25 anos de
experiencia a servigo de parceiros
2-amigos em todo o pais.

E crescimento, qualidade,
atendimento espacial e experiéncia
em distribuicao de resinas
termoplasticas, nos 4 cantos do Brasil,

Se tem distribuicao
nacional, a Piramidal
passou por aqui.
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Cavalcanti: Sasil realiza sonho de vender em
Sto Paulo.

de resinas commodities, fortalecido
ainda por poliestireno (PS) da Innova
e PVC da propria Braskem. “Para 2011,
projetamos aumento de cerca de 30%
nareceita total da empresa”, ele adianta.
Para escorar 0s planos de integracdo
com a atividade da Varient, Cavalcanti
pretende concluir até o final do ano
a duplicagdo de sua capacidade de
armazenagem em Minas, Rio, Parand
e Santa Catarina, além de reformar
0s escritorios da Sasil em Salvador
e Recife. Para Sdo Paulo, ele acena
com investimentos na integracdo das
equipes da Sasil e Varient e no forta-
lecimento da marca adquirida, além de
expandir a estrutura local de estoques
e logistica. “Uma vez consolidada a
presenca nacional, o proximo passo
serd a internacionaliza¢do da Sasil”,
estabelece o empresario.

No plano mais imediato, Caval-
canti pressente uma segunda metade
do ano muito proveitosa para a Sasil,
otimismo lastreado no anabolizante
chamado Varient e na esperada recupe-
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racdo dos pregos internos sob o sazonal
aquecimento da economia nos altimos
seis meses (ainda mais tratando-se de
umano eleitoral) . “No primeiro semes-
tre, a distribuicdo autorizada de PP e
PE teve bom desempenho em virtude
dos aumentos de volumes e pregos”,
argumenta. “No segundo trimestre, as
importag0es cresceram e 0S precos
foram corrigidos para patamares mais
baixos, reduzindo o resultado da distri-
buicdo”. Quanto a concorréncia movida
por importadores, Cavalcaniti admite
aumento na participacdo das revendas,
a tiracolo de precos menores. Mas ele
confia que a recuperacdo econdmica
da Europa e o crescimento acelerado
da Asia absorverdo parte do excedente
global de PP e PE que baixa no Brasil.

Apoiado nos terminais da Asso-
ciacao Brasileira dos Distribuidores
de Resinas Termoplasticas (Adirplast),
entidade que preside desde sua funda-
¢do, Wilson Cataldi, sdcio executivo da
Piramidal, aposta em salto de 10% este
ano sobre o volume total (resinas commo-
dities e especialidades) de 467.000 tone-
ladas colocadas por agentes autorizados
em 2009. A previsdo original da Adirplast,
ventilada no segundo trimestre, fixava
em 6,8% 0 aumento no exercicio atual
g, quanto a receita, topico ndo comen-
tado por Cataldi, a associagdo projetou
avango de 20,5% sobre o faturamento
de R$ 2.238 bilhdes do ano passado,
configurando a volta aos niveis de 2008.

Ao cruzar indicadores desse naipe
com o pulso da demanda, Cataldi pondera
que, embora 0 volume de importagoes de
PP e PE tenha crescido pouco este ano
(ver quadro ao lado abaixo a pdg.48),
0 percentual destinado ao varejo subiu.
“Cerca de 30% do varejo ja é abastecido
por resinas importadas”, ele delimita.
Nesse cendrio, Cataldi considera uma

plasticos em revista
Junho /2010

mudanga sintomatica o fato de transfor-
madores conferirem transparéncia as suas
importagbes constituindo oficialmente
revendas para tanto, a exemplo da RESX
(ver a pagina 59). “Todavia, acho isso
muito prejudicial para a distribuicdo, que
tem muito mais foco e visdo de longo
prazo na comercializagdo de resinas
que o transformador”, compara. Além
do mais, completa, o transformador que
recorre a revenda de outro “auxilia seu
concorrente a comprar mais barato do
que ele mesmo”.

Cataldi sente a revenda informal
de PP e PE (em regra de produgdo
nacional) feito um espinho na gar-
ganta dos agentes autorizados e com
desempenho estavel nos altimos trés
anos. “A participagdo desse comércio
marginal deve superar a faixa de 10.000
t/més no varejo do plastico, criando
sérios problemas para os distribuidores
especializados”, ele reclama. A saida
desse sufoco mediante a vigéncia da
nota fiscal eletrnica (NF-e) deve vingar
apenas em 2011. “Um pequeno grupo
de revendedores e transformadores
ainda ndo foi obrigado a enquadrar-se

Cataldi: revenda informal movimenta mais de
10.000t/més.



Mason: custos operacionais rateados entre
distribuictio e recicagem.

a NF-e, o que deve ocorrer até o final
do ano”, esclarece o dirigente.

Para cruzar menos exposta essa
zona de tiroteio, a Piramidal aumenta
seu potencial de giro (9.000 t/més com
demanda a pleno) com a parte da Varient
que Ihe coube na aquisicdo dessa dis-
tribuidora da Braskem repartida com a
Sasil. “Compramos a filial de Recife e as
operages no Norte/Nordeste e Gentro-
Oeste, onde ndo operavamos, além das
atividades nos trés estados do Sul, onde
jaestamos”, descreve Cataldi. Com a in-
corporagdo dessas bases comerciais, ele
projeta, a Piramidal, agora com presenca
nacional, deve engordar sua vendas em
torno de 20%.

Cataldi ndo pressente entreveros
com a Sasil na disputa pelo mercado
paulista, ringue no qual a Piramidal
arrasou anos a fio como Unico agente
da Braskem com cinturdo de peso-
pesado. “Ambas as empresas deverao
atuar se complementando, sem alterar
a dindmica de mercado existente”, ele
acredita. Em paralelo, evidencia, a Pi-
ramidal trata de agucar sua cobertura
nacional acionando no semestre atual

uma nova frota de cerca de 50 veiculos,
entre caminhdes e vans. “Também mo-
dernizaremos a frota de empilhadeiras e
reforgaremos o time de Contact Center
e as acOes para facilitar a vida de micro,
pequeno e médio transformadores”. No
pano de fundo, Cataldi e seus sdcios
Amauri dos Santos e Roberto Cuschnir
deixam a porta aberta para sondagens
a respeito de joint ventures em prol da
capitalizagdo e escala, tendéncia mun-
dial na distribuigdo. “Nos ultimos anos,
a Piramidal tem se preparado muito para
iSS0 € nunca deixard de ouvir a respeito
de possibilidades de crescimento”.

Distribuidora peso médio com
olhos no eixo Sdo Paulo-Rio-Espirito
Santo, a Fortymil é capitulo a parte
na rede Braskem na condicdo de
nico agente de custos operacionais
rachados entre o comércio de resina
virgem e sua atividade industrial —
reciclagem e compostos de recicla-
dos. “Estamos na ativa h& quase 40
anos e Crescemos como parceiros da
Braskem no papel de um distribuidor
de cunho regional”, interpreta Ricardo
Mason, diretor e socio da Fortymil.
Escorado nessa tradicao, Mason diz
ndo ter plano B caso a Fortymil sobre
na proxima peneira de candidatos a
rede Braskem pos-Quattor. “Temos
com a Braskem uma estratégia para
continuar o trabalho desenvolvido até
0 momento”.

Sem abrir seus nimeros, Mason
observa que, no primeiro semestre, a
distribuicdo foi atanazada pela grande
interferéncia de revendas e materiais
importados para um consumo de nivel
visto como normal. “No exterior, 0 prego
das resinas cai muito mais rapido que
no mercado local, daf a oportunidade de
trabalhar com uma margem maior, um
atrativo para vérios atores do merca-
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PP E PE: A ESCALADA DAS IMPORTACOES

EM USS 1.000 FOB

PARTICIPAGAD
DESCRICAD TOTAL BRASIL ORIGEM - ARGENTINA ARGENTINA NO
TOTAL
JANJUN | JAN-JUN | VARIAGAD || JAN-JUN | JAN-JUN | VARIAGAD || JAN-JUM [ JAN-JUN
2009 2010 %) 10008 2009 2010 %) 10008 2009 2010
Poletiena Baica Dens, Sam Carga 26574 43248 62,74 1,031 3.385 22828 3,0% 7.8%
Polstienc Balxa Dens, Com Carga 2.18% 2673 277 wur 21 (§3.9%) 15.8% 0.8%
PEBD 28.768 45.918 59,61 1.378 3406 14T AT 4,8% T4%
Polstieno Baixa Dens, Linsar 35255 56675 80,76 13.289 13,646 269 AT 24.1%
PEBD Linear 35255 56675 60,76 13,289 13,846 2,89 T 24,1%
Poletienc Alla Dens. Sem Carga o 0 - ] ] - - 0,0%
Chutros (Poltienc Ats Dens. Sem Cargal 106 554 184 8 8518 &3, 789 38,708 (28,02} S0.4% 234%
Polstienc Alla Dens. Com Carga 511 23683 36226 ] ] - 0,0% 0,0%
(OWArGs (Pobtlens At Dens. Com Cargs 2187 EEE 181,10 o o = 0, 0% 0,0%:
PEAD 109,302 | 173268 58,52 53.769 38.706 (28,01} 49,2% 223%
Outros Palimercs de Etilens 115141 | 125228 B.76 TH.855 57.559 (27,74} 9.2% 48,0%
PARTICIPAGAD
DESCRICAD TOTAL BRASIL QRIGEM - ARGENTINA ARGENTINA NO
TOTAL
JAN-JUN | JAN-JUN | VARIAGAD || JAN-JUN | JAN-JUNM | VARIAGAD || JAN-JUN | JAN-JUN
2008 010 %) 10008 2008 2010 (%) 10008 2008 2010
Polpropilenc Com Carga 5744 7,740 34,78 1,37 1,488 (B28) 28.5% 18,4%
Polpropilens Sam Carga 63063 95751 4959 14,204 25.887 8226 22.2% 27.0%
Copolimen de Propilens M 208 4T 475 31,88 5218 5508 5,54 14,4% 11,5%
PP 106011 181,366 42,78 21,059 32893 56,19 19,9% 21,7%
EM TONELADAS
PARTICIPAGAD
DESCRICAD TOTAL BRASIL ORIGEM - ARGENTINA ARGENTINA NO
TOTAL
JANJUN | JAN-JUN | VARIAGAO || JAN-JUN | JANJUN | VARIAGAD || JAN-JUN | JAN-JUN
2008 A0 | (%) 100 2004 MWin | %) 10008 1008 w10
Polatienc Baixa Dens, Sam Carga 23744 25482 2407 19 2376 147 60 3,5% 7.7%
Paletiena Baixa Dens, Com Canga 1,158 1472 2704 185 17 (81,06} 18,0% 1,1%
PEBD 24.902 30.954 24,30 1,104 2392 107,60 4,4% 7.4%
Poletieno Baixa Dens, Linsar 30827 41.869 36,14 2,865 10.477 5,14 32.3% 25,0%
PEBD Linsar 20,827 41.969 36,14 9,965 10477 514 2% 25,0%
Polatienc Alla Dens. Sem Carga 1] 1] - ] ] - - 0,0%
Chuilras (Peassisns Ats Dens. Sam Cargsl 85853 128 478 4885 30,284 32 587 (17,10} 45,8% 25,3%
Poletdenc Alla Dens. Com Canga 146 1557 969,57 o o - 0,0% 0.0%
CARGS (Prsetlens At Dens. Com Cargs) 1.450 3856 17277 ] ] . 0,0% 0,0%
PEAD 87449 13390 53,22 39.284 32.568 (17,09) 44,9% 24,7%
Outres Polimeros de Etilens 81.249 89021 957 60174 43413 (27,85) T4A% 48,85%
PARTICIPAGAD
DESCRICAD TOTAL BRASIL ORIGEM - ARGENTINA ARGENTINA NO
TOTAL
JANSJUN | JAN-JUN | VARIAGAD || JAN-JUN | JANJUN | VARIAGAD || JAN-JUN [ JAN-JUN
2009 2010 %) 10008 2009 2010 (%) 10008 2009 2010
Palprogilens Com Carga 3.687 3.885 5,85 1,657 680 (58,87} 45.2% 17.5%
Polpropilenc Sam Carga §2798 66 823 £43 13451 16,486 2247 21.4% 24.T%
Copalimen de Proglens 25021 27858 10,53 2.678 2788 (7.00) 1.9% 10,0%
PP 1,485 98.374 7,83 18,084 16.834 10,47 16,8% 20,3%

FONTE: MDIC/SECEX - SISTEMA ALICE
ELABORAGAQ: ABIQUIM - DEPARTAMENTO DE ASSUNTOS DE COMERCIO EXTERIOR - JULHOM2010
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do”, ele expOe. Mas é preciso levar em
conta, adverte, que esse cendrio ndo é
permanente. Ninguém quer depender de
um unico fornecedor interno, comenta
Mason aludindo ao futuro desenho da
Braskem p6s-Quattor. “Mas quando o
preco muda de subito no exterior, 0
negocio do revendedor spot daqui toma
uma invertida dura de se recuperar”. Na
mesma trilha, ele define o surgimento
de revendas de PP e PE importados
ligadas de forma direta ou indireta a
transformadores como um lance de
momento. “Cabe ao transformador
balancear suas compras entre opor-
tunidade e estabilidade”. Conforme
analisa o distribuidor surra a revenda
por sempre dispor de estoque de toda
a diversidade de grades da petroqui-
mica representada, além de exibir uma
quantidade de tipos inalcangével pelo
catdlogo das revendas autbnoma. “Elas
devem nascer, desaparecer e ressurgir
de modo constante, conforme aparegam
as janelas de oportunidade”, salienta. Sua
visdo de médio prazo abarca também 0s
resultados da NF-g, no momento pouco
influente na revenda informal de poliole-

finas “Os efeitos virdo a tona em um ou
dois anos, quando a NF-e for adotada
em todos os elos do setor. No momento,
arevenda informal roda a toda”, ele nota.

Sem plano B e brago na industria-
lizagdo, a gaticha Dax transita pelo Sul
como pequena distribuidora regional,
estribada em contrato formalizado
com a ex- Ipiranga Petroguimica que
migrou para a Braskem. “Na primeira
metade do ano, nossas vendas totais
cresceram em média 10% frente ao
mesmo perfodo em 2009 e projetamos
aumento de 15% no semestre atual”,
adianta animado o dirigente Peter
Wilms. A previsdo é mantida mesmo
diante da ofensiva das importacoes
no varejo salienta, definida por Wilms
como impressionante, em especial
em Santa Catarina. “Tradings e novos
entrantes beneficiam-se dos incentivos
fiscais proporcionados a importagdes
desembarcadas por Itajai”, expde o dis-
tribuidor. “Os principais alvos desses
desembarques sdo clientes tradicionais
da petroquimica brasileira e, a sequir,
empresas que compram dos distribui-
dores”. Noves-fora, arremata Wilms, a

distribuicdo autorizada arca assim com
uma reducdo em suas margens opera-
cionais, que pode ser compensada em
parte pelo aumento nas suas vendas.

“Como a economia cresce, a fatia
abocanhada pelas importagdes diminuiu
um pouco o crescimento da distribuicdo
no primeiro semestre; ainda assim foi
maior que no mesmo periodo em 2009.
0 efeito mais sentido foi a queda das mar-
gens de contribuicdo, pois as resinas de
fora competem basicamente em pregos”,
sintetiza Odair Fernandes, presidente da
Eteno. Guardados os devidos ajustes, a
Eteno é o contratipo da Dax como dis-
tribuidora da Braskem dedicada ha 15
anos ao Nordeste. No pente-fino de
Fernandes, Pernambuco sobressai na
regido pelos investimentos desovados
por transformadores. Quanto a futura
rede Braskem pds-Quattor, o dirigente
julga ter credenciais para a Eteno
sequir titular no time. Na hipétese
de ela ndo passar pela triagem, ele
deixa sutil no ar, “avaliaremos as al-
ternativas disponiveis, pois gozamos
de excelente credibilidade junto a
clientela no Nordeste”.

Nossos plasticos de engenharia, com qualidade
e tradicao mun

lal , estarao aterrisando
na Interplast 2010,

De 23 a 27 de agosto, na Expoville - Joinvile - SC
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Amanha vai ser outro dia

A inquietacao entre os distribuidores s deve amainar depois de
oficializada a producao unificada de PP e PE

Mendonca: revendas integram uma fase de transicdo do varejo.

ampeia a ansiedade entre 0s

distribuidores da Quattor em

relagdo ao seu futuro: constardo

da rede Braskem pos-Quattor

ou acabardo expelidos? O nervosismo

também é causado pelo excesso de com-

petidores — agentes oficiais e revendas

de importagbes — no varejo de PP e PE,

erodindo as margens do negGcio num

ano dourado para o consumo de resinas.

Nesta entrevista, Luiz de Mendonga,

presidente da Quattor, interpreta o pulso

acelerado do mercado e solta indicadores
do futuro do ramo.

PR- Qual o perfil do distribuidor

da Quattor quer pode alimentar es-

perangas de chegar a rede futura da
Braskem?

Mendonca- Para ser distribuidor
da Quattor, os requisitos do giro mensal
e grau de capitalizagdo sdo impor-
tantes. Mas entendemos que a visdo
deve ser mais ampla,
contemplando a gestdo
de pessoas, logistica e
a capacidade de inovar
com os clientes.

PR- Os distribui-
dores da rede Quattor
demonstram nao ter
suficiente pulmao fi-
nanceiro para resistir
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“Existem muitos
aventureiros neste
momento em que

a oferta de resina
esta um pouco
maior”

no negdcio com margens baixas,
devido a atual super disputa no
ramo, até o CADE se pronunciar —
previsto para os proximos 12-18
meses — sobre a jungdo Braskem/
Quattor. Pretende nao tomar me-
didas concretas adicionais para
ampara-los e/ou estimula-los a
resistir a esta fase de baixa?

Mendonca - Discordo da sua and-
lise. No inicio da formacgdo da Quattor,
0S quatro distribuidores Activas, Mais
Polimeros, Premix ¢ Unipar Comercial
passaram por uma avaliacdo rigorosa
e atualmente desempenham dentro do
esperado.

PR- Como a quantiQ, a Unipar
Comercial opera com produtos qui-
micos — seu principal negdcio — e
com resinas. Quais as perspecti-
vas concretas de sobrevida dessa
distribuidora hoje controlada pela
Quattor?

Mendoncga- A Unipar Comercial
€ mais uma peca importante que compde
nosso quarteto de distri-
buidores, garantindo um
portfdlio interessante de
produtos quimicos e pe-
troquimicos, com atuagdo
nacional e expressiva.
Sua permanéncia no qua-
dro é fundamental para
0 bom desempenho da
distribuicdo Quattor.



PREMIX NAO DEIXARA O VAREJO

Silvia Regina da Silva sustenta que, em 10 anos de ativa, a Premix, vice-lider na
distribuicdo da Quattor, acumulou os predicados para passar pela triagem de agentes
da futura rede da Braskem. Peneira prevista para sair do papel ap6s a incorporagao
formal da Quattor pelo grupo petroguimico. Se der zebra, ela pondera, “ndo sei nem
quero aprender outra coisa e vou continuar no mercado de resinas revendendo, im-
portando, representando etc.” Nesse meio tempo, a socia e diretora da Premix indica
cavar mais frentes para diversificar o negacio. “PET importado, introduzido no ano
passado em nosso portfélio, ja detém 5% das vendas da empresa, movimento a ser
também dividido a partir de 2011 com as bobinas de polipropileno biorientado (BOPP)
da Videolar, de quem distribuimos poliestireno”, acena Silvia. Sediada em Itapevi
(SP) e com filiais pernambucana e catarinense, a Premix terceirizou este ano sua
logistica de armazenagem, assinala a dirigente. No plano imediato, Silvia constatou
no primeiro semestre recuperagdo dos maus resultados deglutidos em 2009 e confia
na continuidade da reagdo, mas em niveis menos intensos que os aferidos de janeiro
a junho, até o final do ano.

Sabe o que significa possivel!
E o que pode ser, que pode existiry gle pode acontecer,
E Que se pode fazer; praticavel.

E D que pode ser, existir, acontecer.

Assim € com a cor que vocé deseja para seus produtos.

Mos a fazemos existir. £ possivel!
Simples assim. Porque O DMA da sua cor tem Cromaster.

PR- Em fung4o das expecta-
tivas em torno da rede futura da
Braskem, a Quattor apoia movi-
mentos como joint ventures ou
aquisigdes entre seus distribuido-
res, sob a justificativa de aumento
do giro e market share?

Mendonga - O processo de
reestruturacdo da distribuicdo na
Quattor estd muito avangado; durante
0s (ltimos dois anos trabalhamos para
a construgdo de um canal de venda
profissional e preparado para 0s desa-
fios futuros. Quanto aos movimentos,
entendemos que 0 processo é natural
g exclusivo do distribuidor e do empre-
sario, ndo cabendo a Quattor qualquer
movimento de apoio ou estimulo.
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REDE QUATTOR

ENTRE O BOATO E O FATO

Ha bom tempo, 0
mercado especula a res-
peito da possibilidade de
a distribuidora Petrobras
BR adquirir o controle da
quantiqQ, pondera Rubens
Medrano, presidente da
Associacao Brasileira dos
Distribuidores de Produ-
tos Quimicos e Petroqui-
micos (Associgquim). “Mas
trata-se de um processo de
desfecho previsto a longo
prazo e, se comprovado,
deverd ocorrer somente
ap6s o Conselho Admi-
nistrativo de Defesa Eco-
ndmica (CADE) formalizar
a juncdo da Quattor a Braskem”. Medrano confirma vir escutando rumores, apesar
de desmentidos pela Braskem e Quattor, sobre a cisdo das atividades da Unipar Go-
mercial nos moldes da operagdo que levou ao nascimento da efémera Varient, uma
costela — 0 negacio de resinas commodities — retirada da ossatura da distribuidora
quantiQ, hoje controlada da Braskem. Ou seja, por essa contestada linha de racio-
cinio, a operacdo de resinas da Unipar ensejaria a constituicdo de empresa a parte,
a ser absorvida por um ou mais distribuidores da Braskem, enquanto a atividade
de quimicos seria agregada a quantiQ. A Petrobras é um bom palpite de comprador,
comenta Medrano, pois a superestrutura da quantiQ s6 poderia ser adquirida por uma
companhia mais avantajada. Se manobra vingasse, pondera Medrano, a Petrobras,
lider na distribuicdo de solventes e um dos maiores em parafina, se tornaria o n°1
dos produtos quimicos em geral no pais.

Procurada por Plasticos em Revista, a Petrobras preferiu ndo se manifestar
sobre a hipotese de comprar a quantiQ. Também se esquivou de explicar as razoes
pelas quais ndo se interessou em fortalecer sua atividade de distribuicdo atuando
como agente autorizada de PP e PE da sua coligada Braskem.

0 hipotético surgimento da Petrobras p6s-quantiQ como mega distribuidora de
quimicos, retoma o fio Medrano, bateria com uma tendéncia mundial no ramo, de
andamento engessado no Brasil durante a crise na primeira metade de 2009. “Para
reduzir a diferenca entre a magnitude da Petrobras, na hipotese de ela absorver a
quantiQ, e o tamanho-padrdo dos demais agentes”, conjetura o dirigente, “inicia-
tivas como fusdes ou incorporagdes de competidores tenderiam a tomar corpo na
distribuicdo de quimicos”. Como trata-se de um mercado global, Medrano considera
irrelevante se, uma vez confirmada a hipétese de sua venda, a quantiQ porventura vir
a parar nas maos da Petrobras ou de algum distribuidor transnacional.
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Medrano: especulacdes insistentes apesar dos desmentidos.

PR- Apesar da ascensao do
uso da nota fiscal eletrénica, seus
distribuidores queixam-se de que a
revenda informal de resinas prosse-
gue em ebuligao este ano. Procedem
as reclamagoes?

Mendonca- Na medida em que
avangamos na cadeia de transformagao
com a nota fiscal eletrnica, o reconhe-
cimento do nosso distribuidor oficial
aumenta e fortalece a relagdo com seu
cliente, transmitindo confianga, garantia
€ seguranca.

PR- Como avalia o surgimento
de revendas de PP e PE importados
controladas por transformadores?

Mendonga - O surgimento de
novas revendas faz parte de uma tran-
si¢do pela qual o mercado petroquimi-
co brasileiro estd passando. Existem
muitos aventureiros neste momento
em que a oferta de resina estd um
pouco maior, mas no longo prazo
tudo se equacionard. Entretanto, ap6s
a reestruturacdo, o canal de vendas
através do distribuidor oficial estaréd
fortalecido e serd parte fundamental
na cadeia de venda.

PR- A futura constitui¢ao oficial
de um idnico produtor local de PP e
PE também nao conta pontos para
a expansao do quadro de revendas
de importacdo spot, assediando
clientes relutantes em depender de
um inico fornecedor de poliolefinas
no pais?

Mendonga- Os distribuidores
oficiais, na medida em que avangam no
processo de reestruturagdo da petroquimi-
ca, ganham maior musculatura através do
alto giro do volume e, por consequéncia,
de uma grande reducdo do seu custo,
mantendo-se competitivos.

PR- No proprio time de dis-
tribuidores da Quattor, um dos so-



MAIS POLIMEROS NAO FAZ POR MENOS

“Ndo temos plano B nem pretendemos té-10”, responde Daniela Guerini quando
confrontada com a hipétese de sua distribuidoe Mais Pelimeres, integrante da rede
Quattor, rodar na danca das cadeiras do futuro time da Braskem. “A Braskem busca
parceiros que tenham no DNA os mesmos valores dela e com 0s quais a Mais Po-
limeros compartilha, caso de crescimento sustentavel, responsabilidade financeira
e de resultados”. Com base de atuacdo sediada em Sdo Paulo, a Mais Polimeros
comemorou neste ano o reforgo do seu mostrudrio com polietileno de alta densidade
para sopro origindrio da nova planta swing, licenciada da Ghevrron-Phillips da Quattor
em Sdo Paulo, com potencial na faixa de 200.000 t/a. “Também redesenhamos o
processo de vendas e aprimoramos o atendimento e logistica”, frisa Daniela, acenando
sucinta com a implantacdo em breve de uma filial. Quanto ao desempenho deste ano,
elatem na alga de mira um aumento de 7% em suas vendas, mérito em particular do
histdrico aquecimento da economia na metade final do ano.

cios da Premix, Reinaldo Marques,
desligou-se da empresa e, logo a
Seguir, reapareceu no mercado como
importador spot. Quais os riscos
de esse exemplo ser
seguido em decorrén-
cia da triagem final da
futura rede Braskem?

Mendonga- O
canal de distribuicdo
da Quattor tem como
premissa estabelecer
uma relagdo de confian-
¢a e profissionalismo
com 0s seus clientes,
disponibilizando um
portfolio completo de
PP e PE, resinas de
tltima geracdo e uma
rede de assisténcia técnica completa,
com técnicos e laboratdrios para os
mais complexos desenvolvimentos.
Quanto as atuagdes spot, é preciso
separar dos aventureiros as empresas
comprometidas com a inddstria no
longo prazo.

PR- Além da escala, os dis-
tribuidores podem sobressair pela

“0 distribuidor
sai da vala comum
deixando de lado

o velho papel

de vendedor de
resinas e adotando
uma postura
inovadora com o
cliente”

atuacao em nichos (de produtos ou
territoriais), higidez financeira, alta
capilaridade, condigoes faciltiadas de
crédito etc. O problema é que todos
os agentes da Braskem
e Quattor sustentam
preencher esses re-
quisitos. Diante disso,
quais as alternativas
pouco ou inexploradas
para um distribuidor
de PP e PE sair da vala
comum no Brasil?
Mendonca- O dis-
tribuidor passa a ter um
papel fundamental na
cadeia de transformagdo
no Brasil, deixando de
lado o velho papel de
vendedor de resinas e passando a ter uma
postura inovadora com o cliente. Elatoma
forma com iniciativas que vdo da oferta
de um portfolio completo de resinas até
a orientagdo prestada ao cliente para o
desenvolvimento de aplicag0es capazes
de incrementar o consumo de PP e PE em
substituicdo as embalagens de materiais
alternativos, como vidro e papeldo.
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e manuseio de solidos
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REDE QUATTOR - ACTIVAS

A vocacto abre
o caminho

Como a Activas cresceu num mercado em
eterna zona de turbuléncia.

aior distribuidora da Quattor,

a Activas também lidera as

compras de determinadas

resinas daempresa. Na curva
dos 20 anos sem vermelho nos balancos,
ela comercializa 25 produtos a sombra
de 11 bandeiras e, movida pela carteira
de 4.500 clientes (2.500 ativos), gira
hoje 70.000 t/a com uma capacidade de
entrega da ordem de 120.000t/a, logistica
acargo de frota propria de 25 caminhdes
a postos nas sete unidades da empresa.
Laércio Gongalves, presidente da Activas,
demonstra nesta entrevista que respira
distribui¢do 24 hs por dia e seu banco

de dados é um GPS do mercado e um
exemplo dos sucessivos reinvestimentos
para tornar a empresa sob medida para a
futura rede Braskem pos-Quattor.

PR- Grande parte dos distri-
buidores na ativa concentra sua
comercializagao a tal ponto nos call
centers e, um pouco menos, na equipe
de vendas externas, que acabam cor-
tando ou se distanciando do contato
pessoal com os clientes. Trala-se de
uma tendéncia inevitavel?

Gongalves- Utilizar apenas o call
center é uma forma de cortar custos e de
manter os clientes distantes, oferecendo

Gongalves: Activas preparada para girar
105.000 t/a.
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somente pregco menor
(quando possivel) e se
eximindo de proble-
mas. Assim, o cliente
“ja comprou mesmo”
e fica de mdos atadas.
Na Activas, o Contact
Center complementa,
atende, responde e
agrega algo ao trabalho dos represen-
tantes — atribuigbes como assisténcia
técnica, prazos, estoques, entregas,
detalhamentos e solugdes de crédito. £
uma filosofia de acerto confirmado em
novembro (ltimo, com resultados acima
da meta, por levantamento imparcial
da Destague Business Research.

“Comprometimento
com o cliente
é feito cara-a-

cara e ndo so por
telefone, e-mail e
celular”

por exemplo, durante a
crise financeira mun-
dial, comercializamos
20% a mais em volume
para obter praticamente
0 mesmo resultado fi-
nanceiro. Instabilidades
sempre existem. Saimos
de 10.000 toneladas em
2002, para estimadas 70.000 este ano
e estamos dimensionados para atingir
105.000 toneladas anuais, dependendo
da missdo que nos for apontada. Em
termos de perspectivas, alias, notamos
outra porta para o crescimento na de-
manda de matérias-primas de fontes
renovaveis e produtos degradaveis.

Comprometimento é feito cara-
a-cara e ndo so por telefone,
e-mail e celular. Informatica e
telecomunicagGes sdo ferramen-
tas do negdcio. Trabalhamos e
investimos nelas para otimizar
Processos € Servigos e ndo para
substituir pessoas.

PR- De 2002 em diante o
volume de vendas e receita
da Activas nunca acusaram
recuo e a empresa sempre
formou entre os maiores

Assisténcia Técnica
Acthvas (%)

53%

A%

16%

J

Reclamacsen
Geiaks

Suporte do Danemvohimeaton

Frodun

Atendimento mensal - por tipo

clientes de suas bandeiras.
Nesses 10 anos, em meio a crises
e oscilagdes econdmicas, varios
distribuidores, alguns maiores que
a Activas, encolheram ou fecharam.
Qual o segredo dessa blindagem
da Activas contra fases ruins do
mercado?

Gongalves - Nao ha segredo.
Planejamento estratégico, pesqui-
sas de mercado, reinvestimento na
operagdo, gestdo, logistica e entrega
propria. Enfim, tudo que é requerido
para a distribuigdo atender feito um
“brago petroguimico”. Em 2008-2009,

PR - Em média, quanto (%) da
receita anual da Activas é reinvestido
na empresa?

Gongalves- Nosso Roce (resulta-
do em funcdo do capital empregado) e
Ebitda (lucro antes de juros, impostos,
depreciacdo e amortizagdo) tm ficado
a margem das expectativas. Mas nos
(ltimos oito anos, praticamente tudo foi
reinvestido, como indicam os aportes em
sete unidades, frota renovada por duas
vezes e 0 efetivo triplicou para cerca de
150 pessoas.

PR- Nos iiltimos 10 anos, acha

plasticos em revista
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que a revenda informal aumentou, caiu
ou segue imutavel no varejo do plastico?

Gongalves- Houve altos e baixos.
Ela voltou a crescer este ano, com a forte
demanda doméstica e 0s excedentes globais
de resinas. Ainda existem “milagres” de
informalidades. Uma parcela do mercado
vive dessas oportunidades.

PR- Como avalia o crescimento das
importagdes de PP e PE este ano?

Gongalves - Os indicadores da As-
sociacao Brasileira dos Distribuidores de
Resinas Plasticas tém demonstrado cresci-
mento de mais de 50% ao ano de materiais
importados como fonte na distribuigdo/
revenda.

PR- Vocé é o tinico distribuidor do
setor plastico que recorre a um coach
(alguém comprometido a apoiar outra
pessoa para atingir um resultado) para
gerir seu negdcio. Quais as vantagens
desse tipo de apoio?

Gongalves: Trabalho com o coach
no desenvolvimento estratégico, gestao,
absorcdo de novas influéncias e tendéncias
mundiais etc. E como ver o seu proprio
negacio por um outro prisma, de fora do
dia-a-dia. Até estendi o didlogo com 0 coach
a outros executivos da Activas.

PR- A Activas tem sido procurada
por distribuidores interessados em
joint venture, em prol do aumento de
escala exigido para os agentes da rede
Braskem pos- Quattor? E como avalia a
possibilidade de comprar o controle de
distribuidores menores? 0 momento é
bom para ir as compras?

Gongalves: A Activas estd aberta
a novas propostas e configurag0es e, ao
gstilo de uma avenida de duas mdos, ja
demonstramos interesse em duas ocasioes
e fomos sondados por empresas estrangei-
ras, interessadas em entrar forte no setor .
0 momento é de estudos e direcionamentos
locais e globais.



REDE QUATTOR - ACTIVAS

Evalugio dn::lme da Activas
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pulverizada em Sdo Paulo.

PR- A Sasil é o iinico
agente da rede Braskem a
operar por igual com qui-
micos e resinas. Ela tende
a permanecer
como excecao
ou constitui
uma tendén-

distribuidores

PR- Como avalia os provaveis
efeitos sobre seu balango, decorren-
tes da estreia da Sasil no varejo de
PP e PE em Sao Paulo?

Goncalves - E sempre preocupante
um concorrente do porte da Sasil no mer-
cado paulista, mas hd espaco para todos.
A Sasil ird preencher um espago deixado
pela Varieant e tem trabalho para ser feito
diante das ofertas de produto importado.
A Activas, por sua vez, estd muito bem

de termoplas-
ticos?
Gongalves -0s

vez mais, foco e especia-

lidade no segmento de atuacdo escolhido.
Um portfdlio de quimicos geralmente me-
Ihora a rentabilidade da empresa mas, por
vezes, perde-se o foco e historicamente 0s
casos de agentes como a Sasil estdo cada
VEZ Mais raros.
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“Ainda existem
‘milagres’ de
informalidades.

Uma parcela
do mercado
vive dessas

5 1/4
mercados exigem cada BRY ortunidades .

PR- Como avalia as possibili-
dades de, diante da futura produ-
¢do monopolizada de PP e PE no
Brasil, aumentarem as revendas
de resinas importadas controladas
por transformadores,
trazendo matéria-pri-
ma para uso cativo e
vendas a terceiros?

Gongalves- Se um
transformador compra por
oportunidade de outro,
esta criando um grande e
forte concorrente para ele
mesmo. O aparentemente
melhor hoje poderd sair
bem caro amanhd. O universo desse tipo de
mercado tende a uma certa estagnagdo por-
que novas atitudes e novas configuractes
podem marginalizar esta prética. Cada vez
mais, 0 preco vai ter caracteristica global e
sua regulagdo terd novo Viés.
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IMPORTADORES PP E PE

Entre o oportunismo
e a realidade

O momento favorece a proliferacao de importadores.
Mas uma depuracao ja é esperada

incorporacdo da Quattor a
Braskem caminha para ser for-
malizada, unificando a produgao
nacional de polipropileno e po-
lietileno. Efeito paralelo ultra cantado, 0s
importadores dessas resinas proliferam,
a sombra também do excedente global
desses materiais, agravado pela recessao
internacional. “A quantidade de impor-
tadores vai aumentar, mas sem afetar a
distribuicao da Braskem, pois precisardo
se profissionalizar para ficar no mercado

[] b
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Azeituno: Total prepara base em Vitoria.

e isSo serd bom para ele”, interpreta
contemporizador Edilson Azeituno, socio
e diretor da Total Polimeros.

Em meio ao tiroteio generalizado de
precos entre distribuidores e revendedo-
res, Azeituno assinala que a Total tem ca-
vado seu nicho com sucesso. “Para nos,
nao existe uma disputa, mas aberturas
permitidas por clientes preocupados com
aunificacdo da produgdo local de PP e PE
g, assim, nossa participagdo aumentou”.
Em paralelo, ele reitera que a distribuicdo
oficial tende a se fortalecer nesse cenario,
“pois a Braskem ird privilegia-los adotan-
do linhas de cortes”, completa.

Com PE da Sabic a frente do seu
portfclio, a Total também ganha musculos
gste ano por obra da iniciada comercia-
lizagdo de PP da argentina Petroken. No
plano da estrutura da operacdo, Azeituno
acena com estreia em breve de uma base
da Total em Vitoria (ES).

A perda da distribuicdo oficial de
polietileno de baixa densidade (PEBD) da
Braskem ndo sobressalta a Replas. Nos
(ltimos anos, ela irrompeu como forte
canal de vendas — em especial no Sul
e Sdo Paulo — dos demais polietilenos,
suprida pela saudita Sabic. Também traz
PP e outros materiais do exterior. “N0sso
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Ferraz: PP da Asia e PVC do México.

plano B permanece a importagdo”, frisam
0s irmdos Marcos e Marcelo Prando,
dirigentes dessa empresa que também se
destaca como agente oficial da Videolar
para poliestireno (PS) e, a partir de 2011,
para bobinas de polipropileno biorientado
produzidas em Manaus. Quanto a multi-
dao de importadores em campo, 0s dois
irmdos a atribuem a producdo de PP e PE
concentrada na Braskem e Quattor. “Com
IS0, muitos se empolgaram em importar,



mas as oscilagtes de precos, o cambio
e as dificuldades logisticas e de caixa
deverdo promover um corte natural nos
importadores”, eles sustentam.

Antonio Celso Ferraz, diretor da Re-
sinet, concorda que a busca pelo mercado
de outras opcoes a oferta doméstica de PP
e PE, centrada numa Unica fonte, criou
uma oportunidade para as importagoes.
Noves-fora, conclui, o alto efetivo de dis-
tribuidores e revendedores pde em xeque
a rentabilidade dos agentes autorizados.
“Ja que as margens sao muito baixas, a
sobrevivéncia no ramo resulta do volu-
me elevado das vendas”, nota. Como a
demanda doméstica esta bem aquecida
e 0s proximos anos afiguram-se bons,
Ferraz cré num equilibrio entre oferta e
demanda mais a frente. “A superoferta
leva a pregos e margens baixas, deses-
timulando o importador, pois a compra
externa de resinas tem complexidades e
riscos, além da dependéncia de caixa para
suportar a transagdo, a atividade logistica
e o financiamento ao cliente”.

Sediada em Sdo Paulo e com filiais

Couto: Premiere entra na importaciio de
PP e PE.

IMPORTADORES PP E PE

no Rio Grande do Sul e Parand, esta com
capacidade estocagem acima de 13.000
t/més, a Resinet desfruta aumento de
vendas a tiracolo do consumo em alta e
de reforgos de peso em seu mostrudrio,
deixa claro Ferraz. "Em geral, as revendas
concentram-se num leque pequeno de
produtos e pouca diversificagdo de tipos,
gerando mais concorréncia. Nos destoa-
mos da praxe vendendo produtos comuns
€ outros que geram mais valores ao clien-
te”. Em termos de resinas commodities,
0 catdlogo é puxado por PE da Dow e,
em PP, copolimeros de PP da coreana LG
e grades para filmes da indiana Reliance.
Em materiais nobres, 0 mostruario abriga
grifes como Basf, Ghi Mei e Cromex. Dos
novos materiais no balcdo, Ferraz destaca
compostos de PVC da planta colombiana
da Mexichem, resinas de PVC em emul-
sdo da também mexicana Pelyeid ¢ a
exclusividade obtida da coreana Samsuny
para a Resinet comercializar no pais seus
materiais para o setor automotivo.

Em campo ha pouco mais de um ano
no varejo do plastico, a base brasileira da
corporagdo mexicana Grupo Pochteca
oferta PP e PE de parceiras como Pemex e
Indelpro. Para o gerente Everton Mellado,
a tendéncia é o fortalecimento das impor-
tacGes, “pois 0 consumidor quer ter mais
de uma opgdo na hora de cotar e comprar
produtos”. Mellado também afirma pre-
senciar, com a incorporagao em curso da
Quattor a Braskem, uma pressdo sobre
0s distribuidores nacionais. “O motivo é
a aprovagdo de materiais importados em
clientes tradicionais, avessos a depender
de um dnico fornecedor ou de um Unico
item aprovado e homologado”. Paramelhor
aproveitar essa deixa para as importagoes,
0 executivo ressalta como novidade no
mostruatrio do Grupo Pochteca a oferta de
uma série de PP para uso médico-hospitalar
da petroquimica SCG e jd promete inaugurar
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ROTEIRO C

Marcos Prando: importacdes siio o plano B
da Replas.
em breve sua primeira filial no Brasil.

A revenda Premiere debutou este
ano na importagdo de PP e PE. “E uma
situacdo de oportunidade”, define o sécio
e diretor Alexandre Couto. “O material
importado chega ao Brasil custando até
10% menos que o nacional e, num ce-
ndrio onde preco é determinante, a fatia
da resina internacional cresceu”. Mas o
histdrico demonstra que essa invasao vem
e vai, ele alerta. “O prego no Brasil sofre
um descolamento do mercado externo, ou
seja, 0 momento propicia a importagdo
mas nada garante que a situacdo perdure.
Por isso, considero a importacdo uma
oportunidade, ndo um sistema de trabalho
g, ainda assim, configura uma tendéncia”.

Com galpdo e transporte proprios,
a paulista Premiere debutou no varejo
pela porta das especialidades, comer-
cailizando poliamida e poliacetal da
italiana Radiei. Além do ingresso em
poliolefinas este ano, Couto comemora
aconquista da certificacdo 1ISO 9001e a
entrada no seu portfélio de compostos
de PVC da PVTec.



RESX

Mais uma foice na briga

Quais as chances da revenda de resina importada ligada a
transformador?

o -

Szpigel: PP, PE e PET trazidos dos EUA.

m Seis meses de ativa, comple-

tados em junho, Renato Szpigel

ja sente o calor de uma clientela

que promete elevar com pressa a
média de 250 t/més de resinas- PP, PE e
PET —importadas dos EUA via dealer por
sua revenda RESX. Ela foi formalmente
constituida,ele explica, para auxiliar no
abastecimento da Engratech, gigante
nacional no sopro de frascos de limpeza
e cosméticos, do qual a familia Szpigel
€ acionista, além de fornecer a outros
usuarios dos trés termopldsticos desem-
barcados pelo porto de Itajai. As perspec-
tivas do negocio e a conveniéncia desse
tipo de revenda para o transformador sao
dissecadas por Szpigel nesta entrevista a

Plasticos em Revista (PR).

PR- Como avalia a possibilidade
de outros transformadores de maior
porte seguirem o seu exemplo e
montarem revendas de PP e PE im-
portado, seja para uso cativo ou para
terceiros?

Szpigel- Eu acredito que a formacdo
do monopdlio de PP e PE nos induz a
procurar alternativas para segurar 0s
precos dessas resinas. Portanto, tenho
certeza de que veremos, ainda em curto
prazo, outros transformadores abrindo
suas empresas de revenda, pois estardo
mais atentos a compra de resinas em
diferentes mercados com a finalidade de
se manterem competitivos. Se o resul-
tado for positivo, isso se multiplicara e
teremos muitas importadoras ligadas a
transformadores. Mas, como é 0 nosso
caso na Engra, creio que a revendedora
de transformador ird suprir apenas uma
parte, digamos 1/3 do prdprio consumo.
Assim, ainda havera muito espago para a
compra de resina local — mas ndo com
muita gordura no precgo, pois ele estard
balizado pela importagdo propria.

PR- Com base nos conhecimen-
tos adquiridos com a RESX, considera
que a produgao nacional de PP e PE
acompanha com fidelidade a trajeto-
ria dos pregos internacionais?

Szpigel - Sim. Pela minha pequena
experiéncia, 0 preco que pagamos aqui
dos produtores nacionais acompanha
fielmente o preco internacional da resina,
mas claro que sempre com uma sobretaxa
que varia de 5% a 15%, dependendo do
momento da compra e da conjuntura
economica.

PR- Diante dos pedidos que che-
gam a RESX, como avalia a possibili-
dade de ampliar significativamente os
volumes de resinas que traz dos EUA?

Szpigel -Vejo um horizonte bastante
positivo e estamos, inclusive, abrindo
mais frentes em novos fornecedores para
suprir essa demanda. O crescimento do
pais estd nos proporcionando um mo-
mento bom e acredito que nds, transfor-
madores, ndo podemos perder essa caro-
na. Desse modo, 0 volume de importagdo
das resinas também ird crescer, mas ainda
sem incomodar a produgdo nacional. Ha a

PP IMPORTADO NA LINHA DE TIRO

Circular da Secretaria de Comércio Exterior do Ministério do Desenvolvimento
Indiistria e Comércio, emitida em 6 de julho Gltimo, prorroga, por até seis meses,
a partir de 23 de julho, o prazo de encerramento da investigacdo de dumping nas
exportacdes de polipropileno para o Brasil, origindrias dos Estados Unidos e India.
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possibilidade de os pedidos de compras
no exterior se intensificarem, caso a
producdo nacional amplie ainda mais a
diferenca de seus pregos
em relacdo ao material
importado.

PR- Qual o risco
de sua empresa sofrer
represdlias da petro-
quimica nacional, que
também abastece a
Engra, em decorréncia
das importagoes reali-
zadas pela RESX?

Szpigel- Nao acredito que isso possa
acontecer, pois 0 volume de consumo da En-
graé bem distribuido entre producdo nacio-
nal e importada. Nossa demanda ndo varia
muito para nenhum dos lados; compramos
linearmente. Ja importamos hd algum tempo
e ndo sofremos represalia. Sei que esse é um
fantasma que ronda o transformador diante
da hipétese de importar, mas desconhego
(ue isso tenha acontecido de fato.

PR- Como avalia a possibi-
lidade de, mesmo na condig4o de
tinico produtor de PP e PE no pais,
a Braskem pos Quattor conseguir do
governo sobretaxa antidumping para
resinas como a dos EUA, origem dos
materiais trazidos pela RESX?

Szpigel- Apesar de pouca experiéncia

“As importacoes
vdo crescer, mas

sem incomodar
a producio
nacional”.

RESX

e de ndo acompanhar de perto o noticirio
politico, aprendi que, com relagdo ao Nosso
governo e sua politica, tudo € possivel nesse
pais. £ caso o aumento da
aliquota de importagdo
seja direcionado a apenas
um pais, como 0s Estados
Unidos, desenvolveremos
fornecedores em outras
regioes, como 0S paises
arabes, com o0s quais alids
0 Brasil t8m intensificado
seus acordos de comércio
bilaterais, além de eles
estarem se posicionando como 0s gran-
des produtores de resinas ainda para esta
década, utilizando tecnologia americana e
guropéia e insumos proprios abundantes.
PR- Como avalia o cotejo dos
pregos de PP e PE nacionais e in-
ternacionais na primeira metade do
ano?As revendas aumentaram ou
perderam participagdo de mercado
para as distribuidoras oficiais?
Szpigel- Neste inicio de ano as
revendas sofreram um pouco com a alta
dos pregos, tanto nacional como interna-
cional. Chegamos a sofrer um aumento de
15% nas resinas no primeiro trimestre,
mas ndo chegamos a perder espaco; afinal
0 preco aumentou para todos. Os pregos
se estabilizaram no segundo trimestre
e, desde entdo, co-

EXTRUSDRAS PARA FILMES PLASTICOS
PEAD - PEBD - PEBDL

& Tipos de Filmes: Stretch [esticivel), Shrink
{termo-contratil), Plistico Bolha e outros tipos de
embalagens, em material reciclado e nove;

& Extrusoras recuperadoras ate 200mm;

© Cabeqote Giratdrio 3607

& Anei de Resfriamento para filmes tubulanes;

S8 minematsu
F

Tel/Fax: (11) 3687.0947 / 3687.0954 - w

Mecamos a enxergar
um periodo de queda
até outubro proximo,
ja sinalizado tanto
no mercado interno
como externo.

PR- Houve al-
gum momento no
primeiro semes-
tre em que, pelo
acompanhamento
da RESX, os pre-
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¢os internos de PP e PE estiveram
realmente em linha com os pregos
internacionais ?

Szpigel - Sim, salvo alguns perio-
dos curtos, 0S pregos internos estiveram
proximos dos internacionais no primeiro
trimestre. Claro que descontando a ‘taxa
de conforto’ que, no primeiro semestre,
ficou em torno de 6%. Acrescentando-se
mais 7% de desconto em negociagGes, a
diferenca total ficou, em média, em 13%.
Isso se acentuou no fim de fevereiro e
inicio de margo para 16% e caiu para 10%
de diferenca total no fim de junho altimo.

TEMPO DE APRENDER

Gom 0 aumento da globalizacdo,
¢ importante que os transformadores
saibam importar resinas, ponderou
Craig Farrell, vice presidente da con-
sultoria Resin Technology Inc. (RTI) no
semindrio Executive Forum promovido
em junho Gltimo em Fort Worth (EUA).
“Negocie e escolha o fornecedor
quando quiser e ndo quando precisar”’,
recomendou o dirigente aos transfor-
madores norte-americanos. Conforme
assinalou, amplos suprimentos de
resinas acessiveis vindos do Oriente
Médio estdo criando oportunidades
de compras para a terceira geracdo dos
EUA. “Por volta de 2013, havera mais
embarques globais de resinas”, disse
Farrell. “O Oriente Médio pode exportar
para todas as regides e, em particular,
dominard as remessas para 0 nordeste
asiatico e Europa, causando neste
continente e nos EUA o fechamento
de varias operages”. No plano geral,
Farrell situou na ocasido em torno de
55 dias 0 prazo de entrega nos EUA da
resina embarcada no Oriente Médio,
inclusos 20 dias de frete maritimo.



IMPORTADORES - PLASTICOS DE ENGENHARIA

Quem fica parado é poste

Brotam os investimentos em logistica e no aumento do mostruario

iante do turbilhdo de concorrentes

no varejo de polietileno e polipro-

pileno, o nicho de materiais no-

bres e especialidades atraiu, como
reflgio, grande parte dos distribuidores au-
torizados de resinas commodities. Comessa
superlotacdo, os varejistas especializados
em termoplasticos de engenharia investem
como nunca na exceléncia operacional para
continuarem a sobressair. “Cobrimos todo
0 pais com bases de distribuicdo em Sdo
Paulo, Rio, Bahia e Pernambuco e firmamos
parcerias a longo prazo”, resume sua estra-
tégia Ricardo Verona, gerente de negdcios
borracha, termoplasticos de engenharia e
masterbatches da guanti@, distribuidora da
Braskem.

Como exemplo recente de suas
aliancas duradouras, Verona solta o
acordo de distribuigdo fechado no inicio
do ano com a japonesa Mitsubishi para

l

Verona: quantiQ debuta em biopolimeros
asidticos.

comercializar sua linha de plésticos de
engenharia. “Ja dispomos da série de
policarbonato (PC) lupilon e estamos
recebendo a linha de poliacetal (POM)
lupital”. Conforme esclarece, a quantiQ
trata de abrir caminho para essas especia-
lidades homologadas pelas montadoras
assegurando entrega imediata e estoques
regulares. As novidades no catélogo,
prossegue, abrangem ainda o biopolimero
Chilla, formulado pela taiwanesa Ghitec a
partir de 4cido polilactico e, para modifi-
cacOes de poliolefinas, Verona acena com
0s elastdmeros Vistamaxx e Exact, ambos
da bandeira ExxonMobil. “O primeiro
asseqgura transparéncia, flexibilidade,
glasticidade e resisténcia ao impacto”,
descreve o executivo. “Ja Exact melhora
as propriedades mecanicas e a resisténcia
sob baixas temperaturas”.

Distribuidora top de linha de po-
ligstireno (PS) da Inneva e de acriloni-
trila butadieno estireno (ABS) da asiatica
Formosa Plastics (importado via Innova),
a Produmaster trata de engordar seu
mostrudrio costurando parcerias em
plasticos de engenharia por ora confi-
denciais, assinala o gerente comercial
Carlos Benedetti. Com duas unidades
componedoras em S3o Paulo e uma na
Bahia, a Produmaster transferiu sua sede
para 0 municipio de Maud (SP), a 200
metros do rodoanel Mério Covas, detalha
0 gerente. “Do ponto de vista logistico,
a mudanca triplica nossa capacidade
de armazenagem e distribuicdo”, festeja
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Benedetti: Produmaster aumenta
capacidade de distribuicéo.

Benedetti, entusiasmado também com o
salto de 28% no movimento do primeiro
semestre na expectativa de a Produmaster

Rodrigues: Sul ganhara filial da Thathi em
2011.
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crescer 35-40% no balango do ano.

Os indicadores também sdo mai-
Gsculos no saldo da Polyfast Polime-
ros, cujo cartdo de visita é a condicdo
de distribuidora dos materiais nobres
importados da DuPent. “Giramos em
torno de 90 t/més na primeira metade
do ano, um pulo de 65% sobre 0 mes-
mo periodo em 2009 e com base nesse
desempenho ja projetamos para 2010
aumento aproximado de 15% nas ven-
das e de 20% no faturamento”, exp0e
o diretor Wagner Coentro, lastreado em
justificativas como a expansdo do PIB
prevista para 6,5%, a ebuligdo da indus-
tria automobilistica e desenvolvimentos
e negadcios cultivados pela Polyfast que

brotardo ainda este ano.

Entre 0s ases na manga da empre-
sa, Coentro se apega a caca de oportu-
nidades paraa linha de poliamida (PA)
6.6 Zytel Plus da DuPont. “Mantém
as propriedades por mais tempo que
0s tipos convencionais de PA 6.6 em
usos expostos a condigdes e materiais
como refrigeracdo, 6leo, ar quente e
calcio cloridrico, ajustando-se também
a artefatos para 0s quais se exija maior
resisténciaa graxa e 6leo”, ele descreve.
Sem abrir nomes, Coentro informa ter
gstabelecido parcerias com fontes de
ABS e masterbatches.

As ac0es também fervem para
0s lados da Thathi Polimeros, ou-

tra distribuidora vip dos materiais
de engenharia da DuPont. Além de
iniciar importagoes de PP e PE, o
presidente Jodo Rodrigues programa
a inauguragdo em 2011 de uma filial
no Sul e jd assedia o mercado com
trés novas parcerias: a alema Basfem
POM e copolimeros e duas estrelas
coreanas, a LG, em ABS e a Honam
em PC e PP. “No primeiro semestre
crescemos 23% no acumulado em
volume e para 0 ano inteiro estimamos
uma expansdo de 31% sobre 2009, ele
revela. “O faturamento ndo deverd ser
tdo alto, pois trabalhamos com pregos
atrelados ao ddlar, o que diferencia o
calculo da evolugdo do negdcio”. e
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MATERIAIS
ACTIVAS
Intencoes
transparentes

Sucos: assédio da Activas com
PET da Indorama.

Os mercados de frascos
de baixas tiragens sdo foco
do mais novo termoplastico
na prateleira da Activas:
PET grau garrafa da norte-
americana Indorama. Marcos
Augusto Gongalves, diretor
de plasticos de engenharia
da distribuidora, acena suas
vendas da resina para far-
macos e embalagens rigidas
alimenticias e de higiene
pessoal. “Pretendemos ven-
der 2.000 toneladas de PET
no primeiro exercicio de
comercializagdo regular”.

A Activas buscou a
bandeira da Indorama, abre
Gongalves, devido a sua ca-
pacidade de 1.617.000 t/a
de PET e sua producdo inte-
grada no poliéster amorfo e
num insumo-chave: o dcido
tereftélico purificado (PTA).
“Dos 16 grades no catdlogo,
venderemos cinco na fase
inicial”, delimita Gongalves.

MAQUINAS
PAVAN ZANETTI
Feita em casa

Com o langamento do
equipamento PETMATIC
3C/2L, a Pavan Zanetti pinga
0 ponto final nas importa-
¢Oes de sopradoras de pré-
formas montadas na China
por sua representada Aoli.
“Construimos esse modelo
devido a nossa tradicdo de
fabricante de maquinas e
pela possibilidade de, com
essa nacionalizagdo, apro-
veitar o financiamento da
Finame”, esclarece o diretor
comercial Newton Zanetti.

Ele abre ter enriquecido o
projeto chinés com melhorias
em prol da facilidade de mon-
tagem e durabilidade mecani-
ca e pneumdtica.O sistema
dotado de recuperagdo de ar
de sopro reduz a necessidade
do ar comprimido de baixa
pressdo”, ele ilustra. A Aoli
repassou a Pavan Zanetti a
tecnologia da linha PETMATIC
32/2L. “Sua capacidade vai
até 3.000 frascos/h de 500 ml
e 2.200-2.400 garrafas/h de
dois litros”, exp0e o dirigente.
“Essa sopradora atende a um
nicho de empresas verticaliza-
das no sopro e transformado-
res de tiragens médias”, distin-
gue Zanetti. Pela sua estimativa,
a sopradora nacionalizada sai,
ex-impostos e a depender dos
opcionais agregados, entre
R$ 230.000 a R$ 250.000. “A
intengdo € vender no minimo
trés unidades mensais”, com-
pleta Zanetti. °

CADERNO DE MARKETING

ORGANOGRAMA

e Apos trés anos nos Es-
tados Unidos, Vinicius
Mardegan, gerente global
de produto Vectra® LCP,
retornou para a Ticona Bra-
sil, assumindo o cargo de
gerente geral para a Amé-
rica do Sul, preenchendo
a lacuna deixada pela saida
de Ricardo Crisdstomo da
empresa. ® Na Braskem,
Roberto Bischoff, diretor
comercial para PVC, foi
promovido a representante
da empresa na joint venture
como grupo ldesa relativaa

um complexo petroquimico
orgado em US$ 2,5 bilhdo
com cracker de eteno e
trés unidades de PE em
Coatzacoalcos, no México.
Para o cargo anterior de
Bischoff, foi nomeado Mar-
celo Cerqueira. ® Roberto
¢ Fernando Moncorvo as-
sumem, respectivamente,
as diretorias técnicas e de
qualidade da componedora
Pepasa, repartindo o co-
mando antes centrado em
sua mae, Zoé Moncorvo,
falecida em 6 de julho.

Capas de protecao térmicas para
extrusoras, injetoras e sopradoras

da : ,.
e ao meio ambiente.

" Estamea recyulanda td prazanton e Comeeiais o iedes o B ta da o Bradilt

Rua Abastetuba, 326 - Cep. 06408-100
3d. Califrnia - Barveri - SP

Fone/Fax: (11) 3685-3099

e-mail: heatcon@heatcon.com.br
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MEIO AMBIENTE

Basta chamar a policia?

Com o envase de garrafas descartaveis pés-consumo, a informalidade
ferve em produtos de limpeza apesar de anos de dentincias.

sustentabilidade ndo pressupde

apenas a defesa do meio ambien-

te, mas sua conciliagdo com uma

economia sadia. E nessa curva
da teoria que derrapa na pratica, com ajuda
involuntaria do plastico, uma das inddstrias
mais empenhadas em demonstrar seu apre-
¢o pelo desenvolvimento sustentavel — o
setor de produtos de limpeza. Seus radares
constatam a disparada do mercado paralelo,
acargo de produtos amadores, de cores cha-
mativas e, em geral, vendidos em garrafas
de PET para refrigerantes. Apenas no nicho
de 4gua sanitaria, a informalidade supera
a marca de 42% do consumo, exemplifica
levantamento da Associagao Brasileira
das Indiistrias de Produtos de Limpeza e
Afins (Abipla). “A triste realidade”, constata o
balango 2010 da entidade, “é que jd existe na
populacdo um hébito declarado de compra
de produtos clandestinos. O que esta parcela
de consumidores ainda ndo percebeu é
que, a despeito da sonegacdo e incentivo
a criminalidade, o consumo de produtos
fora das normas técnicas, sem controle de
qualidade, falsificados ou contrabandeados
pode apresentar riscos 4 satide”.

0 reuso indevido de uma embalagem
descartavel é praxe tipica de uma sociedade
dominada por classes de poder aquisitivo
t3o baixo quanto seu nivel de informacdo
— uma peculiaridade que escapou aos
criadores de recipientes reproduzidos
mundialmente, como as garrafas one way
de refrigerantes em PET. No Brasil, onde

sobram pesquisas revelando que 0 grosso
dapopulacdo ignora o significado de termos
como “descartavel”, “recicldvel” ou “biode-
gradavel” e identifica o comércio paralelo
com pregos baixos, deu no que estd dando.
Alids, saneantes domésticos sdo a quarta
maior causa de intoxicagdo humana no
Brasil, segundo dados do Sistema Nacional
de Informag0es Toxico-Farmacoldgicas
(Sinitox). Produtos coloridos como desin-
fetantes, vendidos em garrafas transparentes
sem rotulo, atraem e confundem as criangas
que os ingerem, atestam levantamentos da
Abipla e satide pablica.

Apesar das evidéncias a primeira vista,
0S especialistas ouvidos por Plasticos em
Revista sdo unanimes em atribuir o enros-
co a frouxiddo no cumprimento da lei. O
conddo da garrafa ou do PET de facilitar a
producdo marginal de produtos de limpeza
nao foi encarado com a abordagem correta
da questdo. Gigantes em refrigerantes,
Ambev ¢ Goca-Cola negaram entrevista,
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mas seus fornecedores de embalagens tém
um megafone na Associacao Brasileira
da Indistria de PET (Abipet). “A existéncia
de um mercado informal de produtos de
limpeza ndo tem relagdo com o tipo da
embalagem ou o material. O problema estd
na ilegalidade da agdo”, julga Hermes Con-
tesini, porta-voz da entidade. “Trata-se de
uma realidade que precisa ser tratada junto
a0s 0rgdos governamentais responsaveis
pela fiscalizagdo desse tipo de atividade e
as entidades privadas que representam o
setor atingido.Todos jd trabalham com essa
questdo ha varios anos”.

Contesini assinala que, pela lupa da
Abipet, os produtos de limpeza informais
grassam por obra do livre acesso a Seus
ingredientes, de facil aquisi¢do em lojas
de produtos quimicos e as formulas estdo
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Léa Oliveira e Eloisa Garcia: inutilizaciio da
garrafa para evitar revso indevido.

liberadas na internet. Para a Abipet, emenda
Contesini, esse mercado paralelo continuara
enquanto essas lacunas ndo forem fechadas.
0 artigo 11 da Lei n® 6.360/76, ele cita,
determina o seguinte: “saneantes domissa-
nitarios, importados ou ndo, somente Serao
entregues ao consumo nas embalagens
originais ou em outras previamente autori-
zadas pelo Ministério da Satide”. Por tabela,
nota Contesini, € ilogico cogitar alteragdes
em embalagens reutilizadas contraa lei. Se
0 consumidor tivesse o simples habito de
amassar a garrafa pés-consumo e destind-la
a reciclagem, pondera o especialista, seria
mais que suficiente para evitar seu reuso na
informalidade.

MEIO AMBIENTE

Eloisa Garcia e Léa Mariza de Oliveira,
pesquisadoras do Centro de Tecnologia
de Embalagens (Cetea), julgam que a
reutilizagdo inadequada de embalagens
nao é problema exclusivo de PET. “Nesse
€as0,0 problema aumentou sua dimensao
em virtude de caracteristicas como a exce-
lente transparéncia, facilidade de manuseio,
leveza e resisténeia quimica e mecanica’,
elas analisam. “A legislacdo nacional
para embalagens de alimentos e bebidas
estd focada no primeiro uso”. Eloisa e Léa
martelam a tecla de que a solugdo para 0s
produtos de limpeza passa pelo combate &
informalidade e pela educagdo do merca-
do. “Ndo é problema de especificagdo ou
desenvolvimento de embalagem”, elas sa-
lientam. “Seria melhor trabalhar ainda mais
a destinacdo adequada das embalagens
no pds-consumo,valorizando o material
reciclado, para reduzir e evitar seu desvio
para a informalidade”. Outra alternativa,
elas inserem na trilha do argumento de
Contesini, seria instruir o pablico a deformar
ou inutilizar, mediante amassamento ou
corte, a garrafa one way antes de remeté-la
areciclagem.

Tais providéncias, elas concordam, aca-
bariam onerando os custos de produgdo da

Contesini: formulas e ingredientes de
facilimo acesso.

garrafa descartavel, devido aos gastos adi-
cionais com campanhas educacionais vol-
tadas ao consumidor do produto de primeiro
uso e dos artigos informais. A proposito, Lea
¢ Eloisa concordam que a mera adverténcia
contra o reuso incorreto no rétulo de uma
garrafa descartavel ndo basta para impedir
que ela acabe no paralelo dos produtos de
limpeza. “Uma sugestdo”, elas levantam,
“seria gravar na garrafa informag0es como
‘Uso exclusivo para bebidas’, como € feito
com garrafas e garraffes retorndveis. Mas
0 rétulo também poderia orientar para a
inutilizacdo da embalagem antes de sequir

PABX: (11) 3022-T8BT4,3023-3529,
2892-3529 = 2893-3529
polyfast@polyfast.com.br

www.polyfast.com.br

PFrodutos;

@UPOND
Distribuldor
Autorizado

Consulte-nos:

Sempre uma solucao rapida
em polimeros de engenharia

Desde 2002 distribuindo Polimeros de Engenharia da DuPont com
exceléncia no atendimento, qualidade, pontualidade,
comprometimento, parceria e superagio,

Empresa Certificada NBR 150 9001/2000 pela SGS.

» Acetal (POM) = Nylon (PA) » DuPont™ Crastin® « DuPont™ Delan®™s DuPont™ Hytrel® «
+ DuPont™ Minlon® » DuPont™ Rynite™ » DuPont™ Zytel® « DuPont™ Zytel® HTNe=

reaasr

Rua Conselheiro Olegario, 221
Vila Anastacio - 330 Paulo - SP




Cazzaro: combate depende de mais fiscalizaciio
e orientacto ao consumidor.

para a reciclagem”.

A determinacdo de meios para inibir
0 reuso de embalagens descartaveis
escapa da regulamentagdo da Agéncia
Nacional de Vigilancia Sanitéria (Anvisa).
Produtos de limpeza informais estdo fora
do &mbito da normatizagdo da entidade e,
como ela frisa, “sua venda sem registro
e notificagdo junto a autoridade sanitéria
é crime e deve ser combatida pela poli-
cia”. A prop6sito, a Anvisa esclarece vir
atuando em agGes de conscientizacdo
e combate aos produtos de limpeza
informais, em parceria com a Abipla e 0
Sehrae, para motivar micro e pequenos
empresarios a regularizarem seus nego-
cios. Além disso,a Anvisa empreende
ac0es educativas, caso da publicagdo de
cartilhas informativas sobre o combate a
clandestinidade, e colabora com medidas
de repressdo a fabricantes marginais de
produtos de limpeza.

Mas 0 jogo é duro, deixou patente a
agéncia a Plasticos em Revista. “Enten-
demos que, por mais que se altere 0s
formatos das embalagens e se insira re-
comendacoes em rotulos, sempre haverd
espaco para pessoas manipularem tais
embalagens, destinando-as a finalidades
indevidas, que implicam risco potencial a

populagdo”. No arremate, a Anvisa torna
amartelar a tecla pedagdgica. “Nos lares
brasileiros, pais sem esclarecimento
adequado, reutilizam embalagens, pondo
em risco a saude dos filhos. Dessa forma,
acreditamos que a agdo educativa é essen-
cial a reducdo de acidentes envolvendo
saneantes clandestinos, sem descartar
0 trabalho constante de fiscalizagdo no
comércio e fabricacdo informal”.

A embalagem ou seu material ndo sao
0 Xis da questdo, discerne Evandro Gazzaro,
diretor da base no Brasil da canadense Husky,
sumidade global eminjetoras de pré-formas de
PET. “ O ponto critico é a fiscalizagdo”, reitera.
Os envasadores de saneantes no paralelo
conseguem as embalagens descartadas a
custo praticamente zero e desfrutam de fécil
acesso aos ingredientes das formulagdes, ele
observa. “Iss0 possibilita a oferta de produtos
ilegais a baixo custo para a populacdo de
menor poder aquisitivo”. Sem fiscalizagdo,
insiste, a informalidade ndo acaba. Cazzaro
também recomenda, para minar o mercado
marginal, a orientagdo da sociedade para o
descarte adequado de embalagens one way e
0 aprimoramento dos sistemas de destinagao
e coleta delas.

Todas as analises clamam pelo respeito
a lei para debelar a crescente informalidade
em produtos de limpeza. O Unico sendo
desse argumento em voz unanime é que
gle passa ao largo dos exemplos que vém
de cima: a frequéncia com que o proprio
governo transgride normas, a exemplo da
sua passividade diante da invasdo de terras,
0ou nas repetidas vezes em que, apesar de
advertido e multado, o proprio presidente
infringiu este ano a Lei Eleitoral. Sob este
aspecto, a reacdo até hoje esperada do poder
publico ao mercado paralelo de produtos
de limpeza constitui uma oportunidade
sob encomenda para se comprovar Se 0
Brasil mudou ou continua um pais em que
algumas leis pegam e outras ndo. ()
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Solucoes BEUMER para

a industria quimica.
Econdémicas. Seguras.

Comao fabncante internacional
lider de Intralogistica nas areas
de tecmca de transparts, paletiza-
(=0 e embalagem, conhecemos
a5 trajetos de seus produtcs
ESSImM CoHmD SUaS caractensticas
especificas, Aplicamos este co-
nhecimento no desenvolvimento
de nossas instalacdes e sistemas
para a industna quimica: Venha
conferr, Visita nosso sie.

www.beumer.com

BEUMER ==
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Controle preciso da agua "
avé 20 1 140 ou 160°C

Entrega imediata!!!
Solicite uma proposta

HDB Representacdes Ltda,
Tel.: 11 4615-4655
hdbEhdbrepr, com, br
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Sopro e injecao de
qualidade!

Vendas [/ Comerclal: (11) 3079-3947
i www.grupoangra.com.br

INTECMAT

Compdsitos Termoplasticos

www . intecmat.com.br
(16) 336E-4259
(16) 9609-4181
contato@intecmat.com.br

Empresa especializada no  desenvolvi-
mento e produgio de compostos (compd-
sitos) termoplasticos especiais (compostos
com fibras vegetais e nanocompositos).

Equipe qualificada para o desenvolvi-
mento de novos produtos e assisténcia
técnica.

Rua George Ptak, 713. Sdo Carlos - SP

PlastDclean

Limpeza de Cilindros
de Plastificacao

Troca rapida de cor ou

maternal diminuindo ao

minimo o desperdicio

Injegao — Extrusao

Sopro

Redugio de tempo e de

consumo de resina com

aplicagdo de apenas 1%
Faca um teste e comprove!!!

él’l.-.-frr.'rfr.'h:i

HDE Representagbes Lida
Tel.: 11 4615-4655

Bicos Valvulados herzoq
para Injetoras

Precisao .
suica para =
melhor
controle de
sua injegao
Trés tipos de aclonamentos:
Mola - Hidraulico - Pneumatico
HDB Representagdes Lida,

Tel - 11 4615-4655

ndbEhdbrepe com br
wearw hdbraps com, b
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Normas
ASTM D 1238
DIN 53738

¢ equivalentes

Aparelhos, Ponto de Fusio, Flamahilidade, ete.
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Representacoes
Marca de exceléncia em miguine
EsOTas, OO

especiais
PrOjetos, asses matérinsprima

¢ muslo mais para a indisirea de plisticos

Estaremos na Feira K
G FILTEC jlow savconeo

Fone/Fax: 55 11 4972-4009
Celular: 55 11 9991-9000
cquiplastia terra.com,br
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Manutencio de Maquinas Injetoras
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MEDIDORES DE Especialistas em maguinas
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Roscas Cilindros
e Tecnol/ogria

Melhor prego do mercado

« Conserto de vahulas proporcionals

« Bombas de vazdo fixa e variivel

+ Reforma de miquinas em geral

« Placas eletronicas

« Motares hidraulicos

« Pecas e kit de vedacBes

« Instalacdo de nowo CLP utilizando
comandos Brangs (Totalmente nacional)

TeleFax: (11) 2084-7056 / Cel: 8141-3855
Nextel: {11} 7833-3199 ID-84* 15302

Site: www.rosciltec.com.br www.olivertechmanutencao.com.br

o 7o /.f,/.
E-mail: rosciltecﬁrosciltec.com.br

SOFTWARE DE ‘EESTEG EMPRESARIAL
PARA INDUSTRIAS PLASTICAS

ASIA GESTAD EMPRESARIAL.
0 MELHOR E MAIS COMPLETO SOFTWARE
FOCADO EM INDUSTRIAS
DO SEGMENTO PLASTICO.

011 2714-7707 / 011 2714-7723
vendos@keybest.com.br  www.keybest.com.br

Secagem em continuo
de resinas plasticas

VIRGENS = RECICLADAS - LAVADAS
PET - PVC :PE - ABS - PP - ETL...

fet

BENEFICIDS:

+ Redugdo de umidade

- s Recuperacdo de aparas

» Eliminagdo de aglutinador

@ - Menor custo de produgéo

+ Melhoria na extrusdo e ouros...

SERVICO IN HOUSE

= VOMM

TR R T R A, O LA

comercial@vomm.com.br

1 3931-9888



Bioinvasiio injetada

0s anos 70, a extinta

ICI, joia quimica da

coroainglesa, desen-

volveu o polihidroxi-
butirato, batizou este polimero
biodegraddvel de Biopol e
apostou em sua arrancada
sob o0s choques do prego do
petroleo em 1973 e 1975.
Quando as cotagBes do dleo e
derivados tornaram a cair, Bio-
pol morreu na praia dos custos.
Corte para hoje: sob a escora
de um consumidor receptivo
a materiais sustentaveis e das
projecbes de permanéncia
nas alturas para oS pregos
do petréleo e gas natural, a
expectativa de cotagOes mais
competitivas comeca a brindar
0s biopolimeros com digitos
massudos. A consultoria Fre-
edonia, por exemplo sustenta
que, de 225.000 toneladas em
2008, o consumo desses ter-
moplasticos esverdeados deve

emplacar 900.000 toneladas
em 2013.

No momento, constata
a consultoria com base em
2008, a Europa concentra
cerca de 40% da demanda
global de pldsticos biodegra-
daveis. Um avango expressivo
é esperado na regido asiatico
do anel do Pacifico, devido ao
intenso empenho do Japdo
em substituir aplicages das
resinas petroquimicas. As
estrelas também piscam para
0 Leste Europeu e América
Latina — nesta tltima, a Free-
donia prevé ganhos maitscu-
los para a planta de 200.000
t/a de polietileno base etanol
que a Braskem projeta partir
em Triunfo (RS) no pendltimo
trimestre.

Nos Ultimos anos, 0s
biopolimeros ganharam ni-
chos premium no exterior,
penetrando em especial pela

porta dos filmes e emba-
lagens. Mas esse cendrio
tende a mudar com a rdpida
ascensdo de desenvolvimentos
em injecdo, catapultados por
novos aditivos e blends. Uma
referéncia caixa alta:a japonesa
Fujitsu ja utiliza um composto
alemdo denominado Biograde
C 7500CL, a base de éster
e celuloide modificados, na
base do teclado do computa-
dor KBPC PX ECO, pec¢a que
contém 45% de material re-
novdvel. 0 mesmo computador
contém partes injetadas com o
composto colorido Arboform,
formulado pela alema Tecnaro
com materiais renovaveis:
a lignina, polimero fendlico
encontrado na madeira, além
de fibras naturais e aditivos
mantidos em sigilo. A Fujitsu
atesta que o biocomposto tem
desempenho similar a polies-
tireno e ndo é mais caro que
termoplasticos convencionais.
Na Europa, a alemd Propper
ja festeja a estreia de seu
biocomposto Proganic, a base
de polihidroxialcanoagto, cera
de carnaudba e carga mineral,
na injecdo de um regador e a
empresa ja flerta com chances
em talheres descartaveis.
Acido polilactico (PLA),
0 biopolimero mais produzido
hoje em dia, foi descober-
to em 1833 pela americana
Cargill e ofertado de inicio
para suturas cirargicas, sob
a premonitoria marca Eco-

plasticos em revista
Junho /2010

Pla. O mundo gira e a Henkel
promete langar no ano que
vem a versao ECOmfort de sua
caneta corretora Pritt injetada
com PLA, biomaterial respon-
sdvel por 89% do conteddo
plastico desse produto. Por
seu turno, a norte-americana
NatureWorks, controlada
da Cargill e n°1 mundial em
PLA, ja engatilha a entrada
em campo de um grade a
base dessa resina derivada do
amido do milho (65-70%) e
aditivos ndo revelados, cha-
mado Ingeo 3801X. Aempresa
assegura que o material pode
ser especificado paraa injecdo
de pecas com estabilidade
térmico-dimensiional de até
120°C, proporcionando a ne-
cessdria resisténcia ao impacto
e operando nos mesmos ciclos
de injecdo exigidos para resi-
nas convencionais dirigidas a
artigos semi-duraveis.




A REVISTA QUE VAI PASSAR 0 MERCADO A LIMPO

A industria de produtos de limpeza ganha sua
primeira publicacao independente e especializada

Veja os ingredientes que garantirao o brilho da cobertura:
* 0 que rola de novo nas formulacgoes
 Os desenvolvimentos em embalagens
* Os aromas e fragrancias que mais perfumam as margens
* Os investimentos de quem fornece aos fabricantes
* A escalada da sustentabilidade
* Quem fez e faz a histéria do setor de limpeza
* As maquinas que baixam o ciclo e aumentam a
exceléncia do processo

Mals uma publicacio da

“\) DEFINICAO

Sua porta de entrada para o mercado.

Rua Piaui, 1.164 casas7e8 Cep: 01241-000
Sao Paulo SP Brasil Telfax: (11) 3666.8301
definicao@definicao.com.br www.definicao.com.br



PVC - Essencial para Construgoes Modernas

Janelas

(11) 3708 5021 | www.solvayindupa.com.br

Para garantir estabilidade, economia e durabilidade
ao fabricar solugdes em materiais para a construgao
civil, utilize Salvin, a resina de PVC da Solvay Indupa.

Tubos, conexdes, fios e cabos, janelas, pisos, cercas e
sidings feitos com PVC Solvin correspondem as
exigéncias da construcao civil e requerem menos
manutengao, além de serem 100% reciclaveis.

PVC Solvin - Essencial
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SOLVAY

SOLVAY
INDUPA




